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Resumen ejecutivo

Nombre del proyecto: disefio y elaboracion de un sistema de control de inventarios, para
mejorar la gestion la automotora Henriquez.

Empresa: Automotora Henriquez

Contextualizacion de la empresa: esta empresa estd dedicada a la comercializacion de
automoviles usados, ubicada en Pedro Aguirre cerda #4798, Comuna de Cerrillos.
Identificacidn del problema: en este proyecto se buscé solucionar el registro y control de
los inventarios, que la empresa estaba realizando de una manera deficiente. Muchos de los
problemas en la empresa se enfocaban en situaciones como la pérdida de bienes de la bodega,
registro inadecuados de las entradas y salidas de vehiculos, productos y repuestos comprados,
para finalmente también registrar los servicios externos contratados por la empresa de una
manera correcta.

Justificacion del tema: la propuesta para la empresa fue primero realizar un levantamiento
de inventarios, para saber con todo lo que cuenta la empresa hoy en la actualidad, dando paso
al disefio y elaboracion de un sistema de control de inventarios, que fuese capaz de registrar
toda la informacién extraida en el levantamiento realizado. para finalmente realizar el
poblamiento del sistema creado.

Aspectos abordados: automoviles, bodega, repuestos, servicios externos y productos.
Metodologia: la metodologia utilizada para este proyecto esta basada en un método
cientifico creado por Francis Bacon y Rene Descartes, el cual cuenta con 3 fases donde se

desarrollara el proyecto. La fase indagatoria, demostrativa y por Gltimo la fase divulgativa.
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Introduccion

Hoy en la actualidad en chile los estudios demuestran que las pymes son las mas sensibles a
los ciclos economicos y su tasa de creacion va de la mano con el crecimiento del PIB. Asi,
es como las proyecciones para este 2018 indican que el ciclo econémico sera mejor.

En chile existen casi 900 mil pymes, las pymes constituyen un 98% de las empresas en chile,
sin embargo, el 15 % de ellas no alcanza a llegar al primer afio de vida y solo el 40% sobrevive
mas de 7 afos. Todo lo anterior demuestra la importancia de las pymes en la economia
nacional, pero también su fragilidad, es sumamente necesario apoyar, ayudar, junto con eso
brindar los recursos necesarios para que su permanencia sea mayor en el tiempo.

La automotora Henriquez esta dentro de ese 98% de emprendedores que empezd sus
actividades en el afio 2010, ubicada en Pedro Aguirre Cerda 4798, comuna de Cerrillos,
dedicada a la compra y venta de automdviles usados en el mercado chileno.

El presente proyecto esta situado en el rubro de los automdviles, dicho proyecto se enfocara
principalmente en el area de los inventarios de la empresa. ES un proyecto que apunta a
disefiar y elaborar un sistema de control de inventarios con el fin de mejorar el registro,
ademas de poder mejorar el control de los inventarios de la empresa.

La solucion propuesta es primero hacer un levantamiento de inventarios para saber con lo
que cuenta la empresa hoy en la actualidad, junto con eso poder crear el sistema de control
de inventarios que pueda extraer dicha informacidn en un sistema Optimo. Para finalmente
poder realizar el poblamiento del sistema. Logrando con esto poder mejorar la gestion de esta

empresa.



Datos de la empresa

1) Antecedentes generales:

Nombre empresa: Automotora Henriquez
Razon social: Leonel Ivan Henriquez soto
Rut: 8188384-k

Giro: Vendedor comisionista

Direccién: Pedro Aguirre cerda # 4798
Cargo: Duefio de la empresa

E-mail: Leonel.lucas@hotmail.cl

Teléfono: 96892194

2) Carta certificadora:

Estimados (as):

Junto con saludarles, les informo que el alumno Pablo Ignacio Henriquez rifo, estudiante de
ingenieria en administracion de empresas con mencion en finanzas y control presupuestario,
se encontrara realizando su proyecto de titulo durante un periodo en nuestra empresa, al cual
le facilitaremos toda la informacion necesaria para el desarrollo del proyecto. Yo Leonel

Henriquez, Duefio de la empresa autorizo lo antes propuesto.

Leonel Henriquez.
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Contextualizacion de la empresa

La automotora Henriquez es una pequefia empresa dedicada a la comercializacion de
automoviles usados en el mercado chileno, lo que conlleva ademas la preparacion de los
automoviles, con el fin de dejarlos en las mejores condiciones para su posterior exhibicion
de ellos en vitrina, para que el cliente pueda cotizarlos, junto con eso conocer sus
descripciones y caracteristicas tanto fisicas, como técnicas.

La empresa cuenta con todos los permisos para poder funcionar correctamente, cumpliendo
a cabalidad con todos los estandares de comercializacion que establece el estado, ademas de
las condiciones que se establecen al firmar los contratos de las transacciones de los bienes
donde se especifica claramente los derechos tanto del comprador, como del vendedor en este
caso.

La automotora hoy en la actualidad no cuenta con un amplio grupo de trabajadores internos,
ya que solo cuenta con 2 trabajadores internos. El primero el jefe del area de mantencion y
calidad, el cual se encarga de todas las mantenciones que requieran los automoviles, junto
con eso también hace la revision de los servicios externos de mecanica, electricidad, técnicos
y talleres de pintura. El segundo es el jefe del area de limpieza y reposicion de repuestos, su
funcién principal es la proveer de los repuestos faltantes, junto con los accesorios que
necesite algin vehiculo. Para finalmente revisar los servicios externos de tapiceria, ademas
de velar por la limpieza tanto interna, como externa de los vehiculos, junto a su ayudante.
Todas las compras y ventas, ademas de la administracion de la empresa son funciones del

duefio.
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Andlisis Foda

Fortalezas

Es una empresa en periodo de crecimiento, las posibilidades de expandirse son altas
en los proximos meses

Posee una relacion de varios afios con sus proveedores, también con su equipo de
trabajo externo que incluyen a los mecanicos, pintores, eléctricos entre otros, lo que
genera mas confianza y seguridad

Conocimiento alto del rubro por parte del duefio, que en este caso administra la
empresa

Ubicacion del recinto, esta en un lugar muy central de la comuna, ademas de ser muy
accesible para todo el pablico tanto en locomocién, como en avenidas principales que
facilitaran posibles negocios

Posee una alta variedad de productos en este caso automoviles de distintas marcas y
afios lo que ayudara a no segmentar tanto el mercado, en consecuencia, esto atraera a

muchos mas clientes

Amenazas

Alta competencia en el rubro

Nuevos competidores por las bajas barreras de entrada en el negocio de los autos
usados

Automotoras de autos nuevos estan dando mas facilidades de pago. Ademas de un
menor pie, lo cual quitara algunos clientes de este segmento

Posible aumento de los costos fijos por el aumento en el costo de arriendos de puestos

10
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Debilidades

e Poco registro en temas de inventarios de la empresa fundamentalmente en aspectos
como: entradas, salidas, costos, bodega, servicios contratados y repuestos. Lo que

afecta mucho a la empresa

e Necesidad de un sistema de control de inventarios que sea capaz de registrar los

aspectos mas importantes de la empresa

e (Centralizacién de funciones y toma de decisiones basadas en experiencia, en vez de

hacer un estudio de mercado del periodo correspondiente

e No realizacion de estrategias, Junto con politicas nuevas para los periodos en que se
obtienen menores ventas, lo que afecta mucho las utilidades

Oportunidades

e Aumentd de la capacidad de negociacion con los proveedores y prestadores de

servicios externos

e Mayor oportunidad de crecimiento, ademas de una mayor capitalizacion debido a la
disminucion de pasivos no corrientes, en este caso créditos de largo plazo que ya han
sido saldados

e Oportunidad de crecimiento desde el ambito de inversiones en més puestos para la
exhibicion de los autos, lo que aumentara las oportunidades de concretar mayores
ventas

o Beneficio de atraer clientes nuevos que no quieran incurrir en gastos de impuestos,

sellos, entre otros gastos por la compra de un automavil nuevo

11
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Metodologia

a) Problematica

La automotora Henriquez no realiza andlisis, estudios, ni tampoco registra los inventarios de
la empresa con sus respectivas fechas de compra, asimismo de las ventas de bienes, junto con
los costos asociados, ademas del registro correcto de los repuestos, bodega, servicios externos
contratados y productos usados para la preparacién de los vehiculos. Por lo cual no sabe el
comportamiento de sus inventarios por periodo, no sabe cuando reponer existencias, en
consecuencia, eso produce no saber cuantos automoviles deberia tener en periodos de
mayores ventas y periodos de ventas menores. Al no ordenar, controlar, conocer, junto con
es0 no registrar con efectividad sus inventarios, costos, entradas, salidas, clientes entre otros
aspectos importantes mencionados mas arriba. Basicamente no puede interpretar la

informacidn para la toma de decisiones futuras.

b) Delimitacion del problema
Unidad de analisis: anélisis de informacién de una empresa dedicada a la compra y venta de
automoviles.
Ambito geografico: Santiago de chile

Periodo historico: periodo anual del 2018, primer y segundo semestre.

12
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¢) Realizacion de un Marco teorico
El cual consistira en la recopilacion de antecedentes, investigaciones previas Yy
consideraciones técnicas que lograran sustentar el proyecto de investigacion. También
conocido como un marco de referencia, en este caso sera el soporte de todos los conceptos
tedricos que se utilizaran para el planteamiento del problema, que en este caso ayudaran a
entender mejor la investigacion desde un aspecto tanto técnico, como teérico. Dando paso a
la comprension de cualquier lector que se proponga analizar o simplemente leer la

investigacion realizada en este proyecto.

d) Metodologia
Para el desarrollo de un proyecto se debe hacer un estudio metodoldgico que establezca el
tipo de estudio, recaudacion de antecedentes. Forma de andlisis, extraccion de informacion
entre otros aspectos. Con el fin de explicar el origen, razones o causas del desarrollo del
proyecto.

Esta metodologia consta de 3 fases:

1) Fase indagatoria: La primera fase se enfocara en la recaudacion de toda la

informacidn importante para la realizacion del proyecto. Informacion que es tanto de
periodos anteriores, libros, materiales bibliograficos, asi como de periodos
actualizados. Que sera necesaria para delimitar y hacer los analisis correspondientes
para la solucion del problema presentado. Junto con eso en esta fase también se hara

el levantamiento de inventarios.

13
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2) Fase demostrativa: La segunda fase se enfocara en la realizacion de estudios, analisis,

cotizaciones, entre otros estudios que argumenten, defiendan, también puedan
confirmar la fiabilidad del proyecto que se esta presentando a la empresa para la
solucion del problema. Esta sera la fase mas importante del proyecto, ya que en ella
se elaborara y disefiara el sistema de control de inventarios.

3) Fase divulgativa: La ultima fase es la parte donde ya se obtuvieron todos los

resultados, junto con los analisis correspondientes. Es el momento exacto para
realizar las conclusiones con las recomendaciones adecuadas para la empresa. Es la

fase donde se comprobara la razon exacta de haber realizado el proyecto en estudio.

e) Técnicas a utilizar
El proyecto, junto con el plan de trabajo deben ir de la mano con estas técnicas y

herramientas que seran necesarias para esta investigacion.

= Método de valorizacion de inventarios identificacion especifica

= Uso de planillas Excel, para el traspaso de informacion de una manera ordenada y
controlada

= Uso del programa Microsoft visual Basic incorporado en Excel, para la realizacion
del sistema

= Programacion mediante macros

= Uso de toda la informacidn extraida en el levantamiento de inventarios realizada, por

periodo para poder mejorar la gestion de la empresa

14
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Plan de trabajo

El plan de trabajo contara de 5 etapas, que lograran llevar de manera méas ordenada el

desarrollo del proyecto:

1)

2)

3)

Analisis preliminar: En esta etapa se identifico de que se iba a tratar la problematica
a solucionar en el proyecto. Se identificaron todas las aristas, variables,
problematicas, demandas y necesidades, que seran necesarias solucionar, ademas de

analizar para lograr el cumplimiento de este proyecto.

Recopilacidon de informacion: En esta etapa se extraera toda la informacion de los
inventarios actualmente disponibles en la empresa. Empezando por todos los
automoviles disponibles, un registro completo de la bodega, donde se encuentran las
herramientas, repuestos, maquinas y productos para la preparacion de los vehiculos.

Ademas de toda la informacion necesaria para la realizacion de este proyecto.

Seleccion de la informacién: En esta etapa se seleccionara la informacion mas
importante para el desarrollo del proyecto, junto con eso se clasificara los pasos mas
importantes a desarrollar segun los conocimientos extraidos para poder empezar el
desarrollo del proyecto. Basicamente es la etapa donde se extrae lo mas relevante de
todo lo recopilado, para poder usarlo de una manera eficiente en el desarrollo del

proyecto y poder lograr un resultado 6ptimo.

15
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4) Desarrollo: En esta etapa, una vez realizado todos los analisis, recabada la
informacién correspondiente, serd el momento del desarrollo del proyecto. Este
proyecto Se desarrollara en base a lo siguiente:

v' En primer lugar, en el desarrollo de este proyecto se recopil6 toda la
informacidn necesaria para este proyecto

v Dentro del desarrollo estan contempladas todas las visitas a la empresa para
la extraccion de la informacion real de la empresa

v Se haré el levantamiento de inventarios con toda la informacion de los
inventarios de la empresa

v" Toda esa informacion se traspasara a planillas Excel que puedan generar un
documento formal, en el cual sea facil de extraer y agregar informacion

v Una vez realizado todas estas tareas se podra empezar a elaborar y disefiar el
sistema de control de inventarios, con el uso de todas las herramientas
mencionadas en la metodologia del proyecto

v Finalmente se realizara el poblamiento del sistema de inventarios, por periodo
para mejorar la gestion, analisis y profundizacion de temas de interés

5) Conclusion: En la dltima etapa del plan de trabajo se expondran las conclusiones
finales del proyecto, una vez realizados todos los analisis y obtenidos todos los
resultados correspondientes, junto con las conclusiones se daran las recomendaciones
correspondientes a la empresa, donde se plantearan: nuevas politicas a implementar,
cambios y consejos. Entre otros puntos que podran apoyar al crecimiento de la

empresa.

16
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Carta Gantt

e

Fecha inicio: 2 de abril de 2018

Fecha de término: 20 de julio de 2018

Semanas

Tareas

1 20 31 4 5 6 7 8 9

10

11

12

13

14

15

16

Entrega del anteproyecto

Recepcion del anteproyecto con las observaciones

Reunion con profesor guia

Correcciones del anteproyecto

Entrega del anteproyecto final

Realizar visita a la empresa

Recopilacion de informacion

Traspaso de informacion a planillas Excel

Realizacion del levantamiento de inventarios

Presentacion de avance del proyecto

Elaboracion y disefio del sistema de control de inventarios

Andlisis de la informacion y resultados obtenidos

Entrega del proyecto terminado a profesor guia

Revision del profesor corrector

Resultados del proyecto aplicado de titulacion

Presentacion final del proyecto

R/
*

+«+» Como se puede ver en la carta Gantt este proyecto tendra un objetivo que se cumplira

completamente el segundo semestre del 2018. En este caso sera el poblamiento del

sistema, ya que sera medido de una forma anual.

17
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Justificacion del tema

La automotora Henriquez es una empresa que se dedica a la compra y venta de automoviles
usados, dentro de este proposito se realizan muchos pequefios pasos para cumplir con este
servicio, en especial desde el &mbito de los inventarios.

Actualmente la empresa no registra adecuadamente sus inventarios, lo que afecta mucho en
la administracion de la misma. Para toda empresa es fundamental poder tener claridad de lo
que se tiene hoy en stock, lo que hay que reponer, finalmente poder predecir cuales son los
periodos donde se necesitan abastecerse de una mayor cantidad de automdviles para su venta.
Areas donde se generan las mayores problematicas:

e Automoviles: no se registran adecuadamente los automdviles, con sus respectivas
entradas y salidas, ademas de sus respectivas fechas de transaccion.

e Repuestos: al no registrarse adecuadamente los repuestos, hoy en dia existen muchos
en bodega sin uso, junto con eso si se llevara un mejor control se podria estimar cuales
son los repuestos que mas se usan, de acuerdo a los automaviles que se compran con
mayor frecuencia.

e Servicios externos: la empresa cuenta con un gran equipo externo, los cuales prestan
servicios a la empresa. Debido a que no se lleva un orden adecuado de los servicios
contratados, con sus respectivas tarifas por servicios, todo es mas complicado a la
hora de asignarles estos costos a cada auto que necesito un servicio de pintura,

mecanica, electricidad, tapizar o arreglar un aspecto técnico.

18
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e Bodega: la empresa cuenta con una bodega donde se guardan todas las herramientas
para la preparacion tanto interna, como externa de los vehiculos, para su eventual
venta. EI mayor problema en este punto son las recurrentes desapariciones de
implementos de la bodega, junto con eso las herramientas que se rompen.

e Productos: algo sumamente importante son los productos utilizados en la
preparacion de los automdviles, ya sea en su lavado, preparacion interna o externa.
Donde se usan productos como silicona, shampoo, desengrasante, renovador de
neumaticos, pasta de pulir, jabon, ceras de colores, pintura y silicona. Si se
controlaran mejor se podria saber cuanto se usa de cada producto por periodo, con el
fin de cotizar un proveedor mayorista que ofrezca precios mas convenientes en la

compra de estos.

La automotora Henriquez hoy en dia es una empresa bien posicionada en el mercado, pese a
las bajas barreras que existen para entrar a este rubro. Eso provoca que exista una alta
competencia en el mercado no solo con pymes dedicadas a la venta de automoviles usados,
sino también una competencia constante con las grandes marcas que hoy en dia dan mayores
facilidades a sus clientes, tanto en formas de pago, como adquisicién de un auto con un menor
pie, ademas de créditos donde estan pidiendo menos requisitos que en periodos anteriores.

Es por esta razén que tener una ventaja competitiva en este rubro es clave, una ventaja en
especial en el &mbito de los inventarios, para no especular sobre la informacion al final de

cada periodo, sino que todo esté respaldado y registrado de una manera adecuada.
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La propuesta para la automotora Henriquez es primero realizar un levantamiento de
inventarios completo enfocado en los aspectos mas importantes de la empresa: autos, bodega,
servicios externos, repuestos y productos. Donde se pueda registrar todos los autos con sus
respectivas fechas de transaccion, ademas de poder saber todos los servicios externos que se
estdn contratando por la empresa, junto con eso también es necesario registrar todo lo
disponible en bodega, en este caso todos los repuestos disponibles, las herramientas en
bodega, ademas de todos los productos que hay disponibles y que se estan comprando por
periodo para la preparacion de los vehiculos.

Luego de haber hecho el levantamiento correctamente, se tendrd toda la informacion
necesaria sobre los inventarios de la empresa hoy disponibles. Eso dara lugar al segundo paso
que sera la creacion del sistema de inventarios que sea capaz de retener toda la informacion
extraida en el levantamiento de inventarios.

Este Sistema ayudara a la empresa a tener claro todas las transacciones que se han hecho,
junto con eso todos los inventarios que tendra que reponer en temas de repuestos,

herramientas o piezas faltantes.

Para finalmente realizar el poblamiento completo del sistema de inventarios para poder hacer
los analisis correspondientes. Este poblamiento se cumplira a finales del 2018, ya que sera
un poblamiento anual de la empresa, es por esta razon que se completara cierto porcentaje de
cumplimiento en el desarrollo de este proyecto. Lo que se busca con la realizacién de este
proyecto es poder generar un sistema que cumpla con las funciones establecidas, que sea facil

de usar para cualquier persona de la empresa o quien lo desee usar.
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Objetivos
El objetivo general del proyecto es:

““Elaboracion de un sistema de control de inventarios que permita registrar y controlar los

automoviles, repuestos, bienes de la bodega, servicios externos y productos”

Indicador de cumplimiento: tener un 80% de avance de la elaboracién del sistema de

control de inventarios. Porcentaje restante a completar a fines del 2018.

Los objetivos especificos que se desean lograr con el proyecto son:

v’ Hacer un levantamiento de inventarios, con lo existente en la empresa enfocado en
los siguientes aspectos: automoviles, repuestos, bienes de la bodega, servicios
externos y productos.

Indicador de cumplimiento: tener listo el levantamiento para el mes de mayo

v’ Disefiar y elaborar el sistema de control de inventarios que sea capaz de registrar toda
la informacion extraida en el levantamiento de los inventarios realizada.
Indicador de cumplimiento: tener listo el porcentaje de avance del sistema de
control de inventarios establecido. Para el mes de junio

v" Poblar sistema de gestion de inventario con toda la informacién extraida por periodo,
para asi poder mejorar la gestion de la empresa.
Indicador de cumplimiento: poblamiento de un 25% del sistema de control de

inventarios. Sistema completamente poblado a fines del 2018
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Marco teérico

Inventarios

Los inventarios dentro de una empresa representan las existencias de bienes almacenados
destinados a la realizacion de una operacién, ya sea de compra o de venta, uso o incluso
transformacion. Estan constituidos tanto por las materias primas, sus productos en
proceso, los suministros que utiliza en sus operaciones y los productos terminados.

El inventario es un elemento fundamental para una empresa debido a que gracias a ellos

se pueden predecir las compras y ventas. Ademas del stock disponible por periodo.

Manejo de inventarios

Permitira a la empresa prestar un mejor servicio a los clientes, tener un mayor control del
inventario, mejorar la efectividad de la administracion. Incluso reducir costos y junto con
eso mejorar la calidad del proceso de operaciones de la empresa.

Este manejo de los inventarios permitira a la empresa mantener un orden, ademas de un
control optimo, asi como conocer al final de cada periodo contable un estado confiable
de la situacion econdmica de la empresa. Para finalmente tener todo actualizado,

correctamente abastecido para los proximos periodos de ventas.

George W, Ploss [1994]: p.17
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Costos de inventario
Toda empresa debe poner especial énfasis en estos costos referidos esencialmente a los
inventarios. Ya que el buen control y solucidn de estos puntos haran que la empresa lleve
un control adecuado. Ademas de una administracion idénea de la empresa en la que se
esta llevando un proceso de comercializacion o produccion de bienes y servicios.
A continuacidn, se explicaran los costos fundamentales que hay que tener en cuenta al
momento de la administracion de los inventarios, ademas de como poder costearlos.

e Costos de espacio (almacenamiento): son los cargos generados por el uso del espacio

dentro de la empresa, ya sea en la bodega o en la infraestructura de la misma, se
determinan de acuerdo al tiempo, espacio e incrementos del costo fijo debido a ese
inventario disponible sin uso.

e Costos de capital: referido netamente al costo de oportunidad que tiene tener esos

inventarios, en vez de invertir ese dinero, ya sea en compra de otros productos,
materias o inversiones en otros aspectos para la empresa.

e Costos de riesgo de inventario: son costos relacionados con el deterioro, pérdidas,

robos, dafios u obsolescencia. Afectando a un mas a inventarios que tienen un periodo
de muy corto plazo para venderse antes de empezar a depreciarse.

e Costos por falta de existencias: se incurre en este costo por la falta de existencias

disponibles o posibles quiebres de stock. Lo cual afecta mucho a las ventas y a la
decision del cliente de cancelarla o quizas en un futuro proximo preferir a la
competencia para abastecerse.

Max Muller [2014]: p.2
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Razones de llevar y controlar el stock disponible

Capacidad de prediccién: estimar la cantidad de productos necesarios por periodo
para no llegar a un quiebre de stock.
e Neutralizar la estacionalidad: analizar la demanda del negocio y anticipar sus
cambios. ademaés de evitar las fluctuaciones futuras.
e Reduccidn por costos de inventario
e Planear flujos de dinero para las compras: conocimiento de movimientos del
inventario, sabiendo las fluctuaciones, permite saber cuanto dinero disponible deben
tener para afrontar esos costos.
¢ Inestabilidad del suministro: debido al poco conocimiento de stock, genera
problemas con los proveedores.
e Evitar clientes descontentos
e Ofrecer variedad al cliente
e Reduccidn de costos por robos, mermas y dafios
e Lograr descuentos por cantidad.
Todas estas razones representan la importancia de los inventarios dentro de una empresa,
ademas de lo fundamental que es tener un adecuado conocimiento de lo que se tiene
disponible en la actualidad dentro de la empresa. Todas las razones antes mencionadas
ayudaran a que no se produzcan quiebres de stock que es uno de los mayores problemas,

incluso en empresas mas grandes.

Max Muller [2014]: pp.4-5
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Metodo de valorizacion de inventarios “identificacion especifica”

Bueno antes de explicar este método de identificacion especifica, se explicara cuales son las
razones de no haber usado otro tipo de modelo de valorizacién. Ademas de explicar, cOmo
se desenvuelve el giro del negocio.

Se empezaré explicando que este es un rubro de compra y venta de automdviles usados, todo
gira alrededor de los inventarios principales con los que cuenta el negocio que son los
automoviles, pero a diferencia de otras empresas 0 negocios, la empresa no es quien define
las salidas de los vehiculos que en este caso son las ventas, solo puede definir las entradas
que realizaran en temas de compras de automdviles necesarios para la empresa en el periodo
respectivo. Ademas de que cada automavil tiene un distinto costo incurrido en él, cada uno
se diferencia uno del otro por sus caracteristicas tanto fisicas como técnicas.

Es por esta razdn que no se podrian usar los métodos de valorizacion convencionales mas
conocidos, ya que la mayoria de ellos hacen un promedio de mercancias o compran y venden
muchos productos iguales, con un mismo costo unitario y fecha de transaccién o adquisicion.
Ejemplo: Fifo, Lifo o Promedio ponderado.

En resumen, podriamos decir que las ventas de los automoviles dependeran netamente de los
clientes que se interesen por algun vehiculo en particular y deseen adquirirlo o la empresa
desee adquirir uno. Es fundamental dejar en claro que este proyecto esta planteado en una
empresa donde todos los bienes disponibles para la venta son propios del giro del negocio,
no se trabaja con terceros, tampoco se aceptan consignaciones de vehiculos o algin convenio
de privilegios con alguna persona natural.

Gerardo Guajardo.C [1995] p.431
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Metodo de valorizacion identificacion especifica
Este es un método usado por las empresas donde su inventario consta de mercancias iguales,
ademas de tener un inventario de un alto costo y de un bajo volumen respecto a otros rubros.
Lo que se quiere decir es que, pese a que todos los automoviles se vean idénticos, todos
cuentan con distintas caracteristicas individuales que los diferencian.
Es por esta razon que en este proyecto se busca valorizar cada automovil independientemente
uno del otro. Logrando con esto poder saber a la perfeccidn todos los costos, caracteristicas,
mantenciones, entre otros aspectos para cada automovil con el que cuenta la empresa por
periodo.
Principales aspectos de la diferenciacion por auto:
= Todos los costos incurridos por auto son diferentes, ya que cada uno de ellos necesita
diferentes tipos de mantenciones, diferentes repuestos que comprar para reponer, o
simplemente otros servicios externos que tienen que ser contratados para poder dejar
el auto en perfectas condiciones para su venta
= Cada auto tiene un distinto costo fijo, esto dependera del tiempo que se mantenga en
stock dentro de la empresa
= Todo automdvil dentro de la empresa tiene una distinta fecha tanto de compra, como
de venta
= Por ultimo, todos los automaviles se diferencian por sus caracteristicas fisicas y
técnicas:
Ejemplo: color, afio, nimero de motor y kilometrajes. Por nombrar algunos

Gerardo Guajardo.C [1995] p.431
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Sistema de control de inventarios

Un sistema de control de inventarios es el mecanismo a traves del cual una empresa lleva la
administracion eficiente del movimiento, junto con el almacenamiento de las mercancias y
del flujo de informacion y recursos que surge a partir de esto. Un sistema es fundamental
para cualquier empresa, ya que facilitara las tareas al momento de registrar y controlar los
inventarios.

Como sabemos cada sistema de control es distinto uno del otro, debido a que cada empresa
0 rubro lo adaptara a sus necesidades. Lo disefiard con las funciones que dicha entidad
necesite, ademéas de que a cada sistema se le debe asignar un tipo de valorizacion de

inventarios dentro del sistema.

¢ Qué beneficios tiene para una empresa tener un sistema de control de inventarios?

La gestidn y control de inventarios es un proceso que tiene un gran impacto en todas las areas
operativas de la empresa. En este caso como es un rubro de una alta competencia no se pueden
dar el lujo de tener dinero detenido en mercancias o quedarse en desabasto. Por lo cual hay
que lograr un equilibrio entre la demanda y oferta.

Beneficios obtenidos, se nombraran los 4 principales:

- Mantener un registro actualizado

- Informar del nivel de existencias

- Elaborar informes de proceso

- Informar sobre movimientos anormales dentro de los inventarios

Narasimhan, [1996] p.97
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Levantamiento de inventarios
El levantamiento de inventarios dentro de una empresa, es un punto neuralgico para los
empresarios. En la actualidad, el concepto de levantamiento de inventarios de activos varia
de pais en pais y de una legislacion a otra, pero en general es una lista donde se registran los
inventarios de la empresa.
Los levantamientos de inventarios pueden ser estandarizados, pueden ser una descripcion
detallada o una simple enumeracion de bienes.
¢ Qué debe ser registrado en el levantamiento de inventarios?
Bueno los articulos a registrar variaran segun el tipo de actividad econdmica, el tipo de
empresa, entre otros factores. Pero en este proyecto seran registrados los inventarios
relacionado a las areas mas importantes de la automotora Henriquez:
Areas donde se hara un levantamiento de inventarios:

» Automoviles

» Repuestos

» Bodega

» Servicios externos y productos
En lineas generales, hacer un levantamiento de inventarios, implica un extenso rol de
actividades a realizar, desde el registro fisico, reposicion, costos de servicios externos entre
otros aspectos que ayudaran a la empresa a tener un conocimiento de todos los inventarios
de la empresa actualizados y registrados de una manera eficiente. Que facilitaran la
administracion de la empresa en el tiempo.

Narasimhan, [1996] p.104
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Poblamiento de un sistema de control de inventarios

Para la poblacion de almacenes de datos se requiere cierto nimero de procesos, incluyendo:
extraer datos de los sistemas fuente, transportar datos al sistema de destino, transformar los
datos para mejorar tanto la legibilidad, como la calidad de los mismos, integrar informacion
procedente de diferentes fuentes y cargarla en la base de datos, en este caso al sistema de
control de inventarios que se disefi0 y elaboré para este proyecto.

Para el poblamiento de un sistema de control de inventarios, sera un proceso dificil de
gestionar, pero las herramientas de poblacion de datos ayudaran a integrar y automatizar estos
procesos. Reduciendo asi los costos, junto con eso poder simplificar la gestion.

En este proyecto se realizara un poblamiento del sistema de control de inventarios detallado
en el ultimo objetivo especifico de este proyecto. El cual se poblara con toda la informacién
extraida en el levantamiento de inventarios realizada, en este caso sera un poblamiento por
periodos mensuales de la empresa, que ayudaran a llevar un registro actualizado, ademas de
poder interpretar la informacion para la mejor toma de decisiones, tanto internas como
externas de la empresa. En este rubro es muy importante la informacién que se obtiene, ya
que con este poblamiento se podra determinar un aspecto fundamental para esta empresa,
que es saber los periodos en que se venden méas automdviles, junto con eso poder crear nuevas
politicas e ideas para poder combatir los meses en que las ventas son menores.

Es fundamental para cualquier empresa poder tener un conocimiento adecuado de sus ventas
para ver si los ingresos por ventas estan siendo beneficiosos, a comparacion de sus costos
tanto fijos, como variables.

Narasimhan, [1996] p.120
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Programas y herramientas a utilizar
Visual Basic
Es un lenguaje de programacion desarrollado por Ala Cooper para Microsoft. Este lenguaje
de programacion es un dialecto Basic. Su primera version fue presentada en 1991 con el fin
de simplificar la programacion utilizando un ambiente de desarrollo.
Visual Basic constituye un entorno de desarrollo integrado, que ha sido empaquetado como
un programa de aplicacién. Que cuenta:
» Editor de cddigos: programa donde se escribe el codigo de la fuente
» Depurador: programa que corrige errores en el codigo de fuente
» Compilador: programa que traduce el cddigo de la fuente a un lenguaje de maquina
» Constructor de interfaz gréafica: es una forma de programar en la que no es necesario

escribir el cddigo, se puede hacer de forma visual

Base de datos

Una base de datos representa algun aspecto del mundo real, es un conjunto de datos
relacionados, con cierto significado inherente. Toda base de datos se disefia, construye y
puebla con datos con un fin especifico. Dirigida a un grupo de usuarios. En este caso sera
una base de datos con toda la informacion respectiva a los automoviles, repuestos, bodega,

servicios externos y productos de la automotora Henriquez.

Jacobson Reed [1999]
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Microsoft Excel

Es un programa desarrollado por Microsoft corps. Trata de un software que permite realizar
tareas contables y financieras gracias a sus funciones, desarrolladas especificamente para
trabajar en hojas de calculo. Ademas de poder usarse graficos, formulas, junto con eso un
lenguaje de programacién denominado visual Basic.

En este proyecto serd fundamental el uso de Microsoft Excel, ya que serd donde se crearan
las bases de datos con toda la informacion extraida de los inventarios, ademas de que se
creara el sistema de control de inventarios en su programa visual Basic que viene incorporado

en él.

Macros

Es una funcién que viene incorporada en Microsoft Excel, basicamente es una serie de
instrucciones que se almacenan, para que se puedan ejecutar de manera secuencial mediante
una sola orden. Ya sea para crear un botdn inteligente, borrar, actualizar, grabar o

simplemente para facilitar busquedas en bases de datos muy extensas.

Jacobson Reed [1999]
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Desarrollo del Proyecto
¢ El primer paso del desarrollo del proyecto: “El levantamiento de

inventarios”

Como se especifica en los objetivos del proyecto el primero de ellos es el de hacer un
levantamiento de inventarios de la automotora Henriquez, enfocado en los aspectos mas
importantes de la empresa que en este caso son los automaoviles, repuestos, bodega, servicios
externos contratados y productos. Todo esto ayudara a la empresa a poder saber con todo lo
que cuenta hoy en la actualidad, ademéas de poder registrar esta informacion de uno forma
mas eficiente y saber a cabalidad todos los movimientos que la empresa ha estado realizando
durante estos periodos.

Este ser4 un levantamiento que se hard en base a un inventario inicial, en este caso el
inventario inicial serd de los meses de enero, febrero, marzo y abril del afio 2018, para poder
dar paso a la construccion del sistema de control de inventarios, para finalizar con la

incorporacion de la informacion en el poblamiento del sistema.

En este levantamiento de inventarios se usara la herramienta de Microsoft Excel para el
traspaso de la informacién a planillas especiales que puedan registrar todos estos datos de los
distintos aspectos de la empresa antes mencionados. Logrando con esto un registro
actualizado de los periodos en estudio. Toda la informacion que se recabo en este
levantamiento sera necesaria para el cumplimiento del segundo objetivo especifico que es el

de crear el sistema de control de inventarios.
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Primer aspecto del levantamiento: “Automoviles”

En este punto se registraron todos los automoviles que han sido tanto comprados, como
vendidos en este transcurso de meses, con todas sus descripciones tanto fisicas como técnicas,
sus precios, costos, afios y fundamentalmente las patentes de cada uno de ellos.

Lo mas complejo de este levantamiento fue el aspecto de que cada automdvil tiene
demasiadas caracteristicas distintas uno del otro, cada uno de esos aspectos son
fundamentales para saber el precio que se le asignara para su venta. Es por esta razon que es
fundamental llevar un registro y control muy ordenado, ya que la pérdida de algun dato de
las fuentes de informacion podria ocasionar problemas en su identificacion, papeles que se
encuentran vencidos, descripciones fisicas o trabajos que se le hayan realizado de manera

individual al automovil.

En palabras mas simples en este levantamiento a cada automaovil se le hizo un seguimiento
especifico, para poder constatar todas sus aristas, variables, descripciones, junto con sus
costos que seran necesarios para su registro y control dentro de la empresa, ya que finalmente

estan seran las que nos indiquen cual es la real ganancia que se esta obteniendo por vehiculo.

A continuacion, se mostraran distintas tablas que detallan un poco lo realizado en este

proyecto, donde se mostraran tanto descripciones fisicas, como técnicas de los automoviles,

ademas de precios de compra y venta.
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Cuadro 3.1: Descripciones generales

[\ (Yo [=1(e} Precio venta 4

Numeros B Patente H

Marca B

B cColorBEB Afo B Motor &

1 fvzb33-7 Ford ranger azul 2013 3.2 $ 13,500,000

2 dvfsb51-k Chevrolet captiva plateado 2012 2.2 $ 10,580,000

3 xg7168-4 Chevrolet luv blanco 2004 2.5 $ 4,680,000

4 mz2165-k Nissan d22 blanco 2007 25 $ 6,700,000

5 cryy32-k Hyundai tucson gris 2011 2.0 $ 7,980,000

6 ftjx59-6 Nissan terrano blanco 2013 2.5 $ 7,980,000

7 zw3043-k Hyundai terracan verde 2007 2.9 $ 5,750,000

8 Ta3990-7 Chevrolet luv rojo 1999 2.3 $ 2,950,000

9 bgls31-5 Suzuki gran vitara negro 2008 1.6 $ 5,000,000
10 cvzpl6-6 kia frontiers(camion)  blanco 2011 25 $ 8,500,000
11 wa2304-7 Peugeot 307 (petrolero) blanco 2006 1.6 $ 4,800,000
12 ctsd78-8 Mazda sport hatback negro 2011 1.6 $ 5,800,000
13 yf2754-2 Samsung sm3 plateado 2005 15 $ 2,700,000
14 wy1906-2 Toyota corolla xli beige 2007 1.6 $ 2,500,000
15 bbwr71-3 Chevrolet montana blanco 2008 1.8 $ 2,700,000
16 gtkp43-4 Mitsubishi katana roja 2014 25 $ 11,480,000
17 cchz87-2 Volkswagen polo blanco 2009 1.8 $ 6,480,000
18 gfkp43-4 Mitsubishi 1200 katana gris 2014 2.5 $ 13,280,000
19 gery59-k Toyota yaris blanco 2014 1.5 $ 6,980,000
20 dhhk76-2 Hyundai santa fe azul 2011 2.4 $ 8,900,000
21 gpcg29-k Toyota corolla platiado 2014 1.8 $ 7,780,000
22 fg3245-I Suzuki akashi gris 2010 2.0 $ 5,000,000
23 bghh78-4 Chevwrolet optra gris 2008 1.6 $ 3,280,000
24 gpcz55 Ford explorer negra 2014 3.5 $ 15,000,000
25 dzyd52-8 Chevrolet sail blanco 2012 1.4 $ 3,700,000
26 ctlp84-6 Chevrolet captiva negra 2011 2.0 $ 9,780,000
27 ddyf82-9 Mahindra new scorpio roja 2011 2.2 $ 6,980,000
28 hcbw65-k Hyundai elantra gris 2015 1.6 $ 8,980,000
29 dzcbh20-4 Ssangyong sport gris 2012 2.0 $ 6,500,000
30 ghtx74-6 Suzuki swift rojo 2014 1.4 $ 5,980,000
31 bhhv20-0 Hyundai tucson verde 2008 2.0 $ 5,690,000
32 bvic68-8 Hyundai sonata gris 2009 24 $ 5,690,000
33 hfvi23-4 Mitsubishi katana blanco 2015 2.5 $ 13,480,000
34 fjry23-8 Hyundai genesis negro 2013 2.0 $ 12,980,000
35 dgivi9-6 Chevrolet spark plateado 2011 1.0 $ 2,980,000
36 ghxv39-0 kia rio4 gris 2014 1.4 $ 5,980,000
37 ddwv45-k ssangyong sport negra 2011 2.0 $ 6,680,000
38 crbhl16-7 ssangyong actyon gris oscuro 2010 2.3 $ 5,980,000
39 hrth82-6 Ford ranger gris 2016 3.2 $ 15,000,000
40 fwjb67-8 Chevwrolet sail gris 2013 1.4 $ 4,325,000
41 gjgz25-0 dfsk truck blanco 2014 1.3 $ 4,380,000
42 cxyz50-7 jmc carrying blanco 2011 1.6 $ 6,980,000
43 ffgr37-1 Ford fiesta titanium azul candy 2013 1.6 $ 6,680,000
44 7x6368-6 Ford eco sport beige 2006 1.6 $ 3,980,000
45 gcyg66-6 Peugeot partner blanco 2014 1.6 $ 6,880,000
46 gxyd72-0 great wall wingle blanco 2015 2.0 $ 6,780,000
47 djyw78-1 Hyundai veloster celeste 2012 1.6 $ 8,680,000
48 cwwh87-1 Chevrolet dimax roja 2013 2.5 $ 8,880,000
49 kbvi24-6 kia morning rojo 2018 1.2 $ 6,590,000
50 gxxw74-0 Hyundai porter blanca 2015 2.5 $ 10,500,000
51 gxrd41-8 Ford ranger gris 2015 3.2 $ 14,980,000
52 bdsj96-3 Mazda 3 plateado 2008 1.6 $ 4,980,000
53 fhkj19-1 Chevrolet orlando negro 2013 2.0 $ 8,380,000
54 frrr76-8 Nissan terrano roja 2013 2.5 $ 8,980,000
55 bvbd53 Dodge caliber azul 2009 2.0 $ 5,980,000
56 bytz73-5 Chevrolet dimax luv roja 2009 25 $ 6,500,000
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Cuadro 3.2: Descripciones especificas

patente Blhire acondicionalll alza vidrioBdierre centralizd llantasB sunroof Eiesel/becBd transmisiof seguro B REVISIOIE PERMISCHE

fvzb33-7 X X X X diesel M Si al dia al dia
dvfs51-k X X X X diesel M Sl al dia al dia
Xg7168-4 diesel M Sl al dia al dia
mz2165-k diesel M Sl al dia al dia
cryy32-k X X X X diesel M Sl al dia al dia
ftjx59-6 X X X diesel M Sl al dia al dia
zw3043-k X X diesel M Sl al dia al dia
Ta3990-7 diesel A Sl al dia al dia
bgls31-5 X X X bencina A Sl al dia al dia
cvzpl6-6 X X diesel A Sl al dia al dia
wa2304-7 X X diesel A Sl al dia al dia
ctsd78-8 X X X X X bencina M Sl al dia al dia
yf2754-2 X bencina A Sl al dia al dia
wy1906-2 X bencina M Sl al dia al dia
bbwr71-3 X bencina M Sl al dia al dia
ofkp43-4 X X diesel M Sl al dia al dia
cchz87-2 X X bencina A Sl al dia al dia
gfkp43-4 X X X X diesel M Sl al dia al dia
gery59-k X X X bencina A Sl al dia al dia
dhhk76-2 X X X X bencina M Sl al dia al dia
gpcg29-k X X X bencina M Sl al dia al dia
fg3245-| X X X X bencina A Sl al dia al dia
bghh78-4 X X bencina M Sl al dia al dia
gpcz55 X X X X bencina M Sl al dia al dia
dzyd52-8 X X X X bencina M Sl al dia al dia
ctlp84-6 X X X X diesel M Sl al dia al dia
ddyf82-9 X X diesel M Sl al dia al dia
hcbw65-k X X X bencina A Sl al dia al dia
dzcbh20-4 X X X bencina M Sl al dia al dia
ghtx74-6 X X X X bencina A Sl al dia al dia
bhhv20-0 X X diesel M Sl al dia al dia
bvic68-8 X X X bencina M Sl al dia al dia
hfvI23-4 X X X X diesel M Sl al dia al dia
firy23-8 X X X X X bencina M Sl al dia al dia
dglv19-6 X X X bencina M Sl al dia al dia
ghxv39-0 X X X bencina A Sl al dia al dia
ddwv45-k X X diesel M Sl al dia al dia
crbh16-7 X X diesel M Sl al dia al dia
hrth82-6 X X X diesel M Sl al dia al dia
fwjb67-8 X X bencina M Sl al dia al dia
0jgz25-0 X X diesel M Sl al dia al dia
cxyz50-7 X X diesel M Sl al dia al dia
ffgr37-1 X X X bencina A Sl al dia al dia
7x6368-6 X X X bencina M Sl al dia al dia
gcyg66-6 X X diesel M Sl al dia al dia
gxyd72-0 X X diesel M Sl al dia al dia
diyw78-1 X X X bencina A Sl al dia al dia
cwwh87-1 X X X X diesel A Sl al dia al dia
kbvi24-6 X X X X diesel M Sl al dia al dia
gxxw74-0 X X X X diesel M Sl al dia al dia
gxrd41-8 X X X X diesel A Sl al dia al dia
bdsj96-3 X X diesel M Sl al dia al dia
fhkj19-1 X X X bencina M Sl al dia al dia
frrr76-8 X X X diesel A Sl al dia al dia
bvbd53 X X X bencina M Sl al dia al dia
bytz73-5 X X X diesel M Sl al dia al dia
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Cuadro 3.3: Precios de compra

Nameros Bl Patente B Marcald Modelo B Precio compra B Ao B Fechas de compra

1 fvzb33-7 Ford ranger $ 7,000,000 2013 26-11-2017

2 dvfs51-k Chevrolet captiva $ 8,500,000 2012 28-11-2017

3 xg7168-4  Chewrolet luv $ 3,000,000 2004 03-12-2017
4 mz2165-k Nissan d22 $ 5,000,000 2007 17-10-2017

5 cryy32-k Hyundai tucson $ 6,000,000 2011 08-12-2017

6 ftjix59-6 Nissan terrano $ 5,250,000 2013 11-10-2017

7 zw3043-k Hyundai terracan $ 3,500,000 2007 31-07-2017

8 Ta3990-7 Chewrolet luv $ 2,500,000 1999 25-11-2017

9 bgls31-5 Suzuki gran vitara $ 3,000,000 2008 05-12-2017
10 cvzpl6-6 kia frontiers(camion) $ 5,500,000 2011 04-11-2017
11 wa2304-7 Peugeot xline 307(petrolero) $ 3,000,000 2006 05-12-2017
12 ctsd78-8 Mazda sport hatback $ 3,000,000 2011 05-12-2017
13 yf2754-2 Samsung sm3 $ 1,700,000 2005 20-11-2017
14 wy1906-2 Toyota corolla xli $ 2,400,000 2007 29-12-2017
15 bbwr71-3 = Chewrolet montana $ 2,800,000 2008 05-12-2017
16 gfkp43-4  Mitsubishi katana $ 7,500,000 2014 15-12-2017
17 cchz87-2 Volkswagen polo $ 3,000,000 2009 05-12-2017
18 gfkp43-4  Mitsubishi 1200 katana $ 9,250,000 2014 27-12-2017
19 gcry59-k Toyota yaris $ 6,000,000 2010 04-01-2018
20 dhhk76-2 Hyundai santa fe $ 6,500,000 2011 10-01-2018
21 gpcg29-k Toyota corolla $ 4,500,000 2014 09-01-2018
22 fg3245-| Suzuki akashi $ 2,500,000 2010 03-01-2018
23 bghh78-4  Chevrolet optra $ 1,900,000 2008 17-01-2018
24 gpcz55 Ford explorer $ 13,350,000 2014 26-02-2018
25 ghkt51-k Hyundai tucson $ 6,000,000 2014 26-01-2018
26 dzyd52-8  Chevrolet sail $ 3,000,000 2012 18-01-2018
27 ctlp84-6 Chevrolet captiva $ 6,500,000 2011 05-02-2018
28 ddyfg82-9 mabhindra new scorpio $ 6,000,000 2011 02-02-2018
29 hcbw65-k Hyundai elantra $ 6,500,000 2015 15-12-2017
30 dzcb20-4  sang yong sport $ 6,800,000 2012 07-02-2018
31 ghtx74-6 Suzuki swift $ 5,000,000 2014 15-02-2018
32 bhhv20-0 Hyundai tucson $ 3,000,000 2008 14-02-2018
33 bvic68-8 Hyundai sonata $ 4,500,000 2009 24-02-2018
34 hivi23-4 Mitsubishi katana $ 9,200,000 2015 24-02-2018
35 fjry23-8 Hyundai genesis $ 10,000,000 2013 19-02-2018
36 dglvi9-6 Chevrolet spark 3$ 2,000,000 2011 16-02-2018
37 ghxv39-0 kia rio4 $ 4,000,000 2014 19-02-2018
38 ddwv45-k  sang yong sport $ 4,200,000 2011 16-02-2018
39 crbh16-7  sang yong actyon $ 3,000,000 2010 18-02-2018
40 hrth82-6 Ford ranger $ 9,000,000 2016 22-02-2018
41 fwjb67-8 Chevrolet sail $ 3,000,000 2013 01-02-2018
42 gjgz25-0 dfsk truck $ 2,700,000 2014 11-03-2018
43 cxyz50-7 jmc carrying $ 4,000,000 2011 10-03-2018
44 ffgr37-1 Ford fiesta titanium $ 4,500,000 2013 05-03-2018
45 7x6368-6 Ford eco sport $ 2,700,000 2006 16-03-2018
46 gcyg66-6 Peugeot partner $ 5,500,000 2014 27-03-2018
47 gxyd72-0 great wall wingle $ 5,500,000 2015 27-03-2018
48 djyw78-1 Hyundai veloster $ 7,000,000 2012 25-03-2018
49 gxrd41-8 Ford ranger 3$ 7,600,000 2015 13-04-2018
50 frrr76-8 Nissan terrano $ 6,000,000 2013 19-04-2018
51 bvbd53 Dodge caliber $ 5,500,000 2009 26-04-2018
52 fhkj19-1 Chevrolet orlando $ 6,000,000 2013 27-04-2018
53 bytz73-5 Chevrolet dimax $ 6,000,000 2009 28-04-2018
54 gxxw74-0 Hyundai porter $ 6,300,000 2015 01-04-2018
55 bdsj96-3 Mazda 3 $ 3,000,000 2008 02-04-2018
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Como se puede ver en las tres anteriores tablas pese a que todos los automaviles se consideren
como iguales técnicamente en la definicidn de inventarios, todos son diferentes respecto a
sus caracteristicas. Es por esta razon que se usé un tipo de valorizacion de inventarios por
identificacion especifica.

Todas estas caracteristicas son las que haran la diferencia a la hora de establecer un precio
de venta en el mercado para cada automavil. Ya que existen modelos iguales, pero cada uno
trae diferentes accesorios, motores, ademas de tener distintos aspectos que brindaran un

diferente confort al cliente y que podran atraer diversos tipos de publico a la empresa.

Una de las ventajas competitivas de esta empresa es la de tener una cantidad de vehiculos
muy diversa, que quiero decir con esto que es una empresa que no discrimina en marcas,
obviamente que en este rubro siempre se velara por comercializar las marcas que tienen una
mayor participacion en el mercado.

Debido a esta razon es que la empresa tiene una mayor oportunidad de atraer a mas clientes,
ya que las marcas, asi como los accesorios atraeran distintos clientes de tipo familiar, jovenes,

matrimonios o simplemente clientes que quieran adquirir un automaovil por primera vez.

Un punto fundamental para esta empresa es la de tener una alta rotacion de sus inventarios,
debido a que a cada automdvil se le asigna un costo fijo por arrendamiento, que quiero decir
gue entre mas permanezca un automavil en vitrina, disminuye mas el margen de utilidad del
mismo. Es por esto que gracias a la actualizacién de la informacion y con un buen sistema la

gestion mejorara todo este proceso.

39



UNIVERSIDAD

MAYOR

para espiritus emprendedores

Levantamiento mensual de automoviles: Transacciones

En esta parte del levantamiento se realiz6 un andlisis y un registro de los movimientos
realizados en los periodos de estudio. En este caso los movimientos son las compras y ventas
de los automdviles en esta empresa en los meses de estudio determinados, usados como

inventario inicial. Ademas de los costos de cada uno, junto con sus margenes de ganancia.

« Movimientos realizados: Enero

Nimero Epatente Emarcaf@modelofcolor Eafio B fechavenBprecios venta B precio compra Bcostos B utilidad x autofd
1 bgls31-5  Suzuki  gran vitara negro 2008 06-01-2018 $ 5,000,000 $ 3,000,000 $ 72,000 § 1,928,000
2ctsd78-8  Mazda sport hathinegro 2011 06-01-2018 $ 5,800,000 $ 3,000,000 $ 185000 $ 2,615,000
3 zw3043-k  Hyundai terracan verde 2007 09-01-2018 $ 5,750,000 $ 3,500,000 $ 500,000 $ 1,750,000
4 gfkp43-4  Mitsubisk 1200 katan gris 2014 04-01-2018 $ 12,750,000 $ 9,250,000 $ 400,000 $ 3,100,000
5 Ta3990-7  Chevrole luv rojo 1999 10-01-2018 $ 2,950,000 $ 2,500,000 $ 250,000 $ 200,000
6 yt7474-6  Suzuki ikashi gris 2010 11-01-2018 $ 5,000,000 $ 2,500,000 $1,150,000 $ 1,350,000
7.cvzplé6  kia frontiers  blanco 2011 15-01-2018 $ 8,500,000 $ 5,500,000 $ 200,000 $ 2,800,000
8 dhhk76-2  Hyundai santafe azul 2011 17-01-2018 $ 8,900,000 $ 6,500,000 $ - $ 2,400,000
9 dvfs51-k  Chevrolecaptiva  plateado 2012 18-01-2018 $ 10,580,000 $ 8,500,000 $ - $ 2,080,000
10 wy1906-2  Toyota corolla  beige 2007 22-01-2018 $ 2,500,000 $ 2,400,000 $ - $ 100,000
11 mz2165k Nissan terrano  blanco 2007 23-01-2018 $ 6,700,000 $ 5,000,000 $ 120,000 $ 1,580,000
12 yf2754-2  Samsungsm3 plateado 2005 28-01-2018 $ 2,700,000 $ 1,700,000 $ 130,000 $ 870,000

R/

« Movimientos realizados: Febrero

Nimero [ patente @ marca Bmodelo color Bafo B fechaventa Eprecios venta @precio compra @costos  Butilidad x auto 3
1 ghk51-k hyunday tucson  gris 2013 03-02-2018 $ 11,000000 § 6,000,000 $ 100,000 $ 4,900,000

2 dzyd52-8 chevrolet sail blanco 2012 (07-02-2018 § 3,700,000 $§  3,000000 $ 332000 $ 368,000
3 gpcg29k toyota  corolla  plaiado 2014 (07-02-2018 $ 7,780,000 § 4500000 $ 75000 § 3,205,000
4 gfkpd3-4 mitsubishi katana  roja 2014 1502-2018 § 11480000 § 7,500,000 $ 100,000 § 3,880,000
5fjx596 nissan  temano blanco 2013 15-02-2018 § 7980000 § 5250000 $ 940000 $ 1,790,000
6 cryy32-k hyunday tucson  gris 2011 16:02-2018 § 7,980,000 §  6,000000 § 60,000 § 1,920,000
Topezs5 ford  explorer negra 2014 17-02-2018 § 15000000 § 13350000 $ 80,000 §  1570,000
8 wa2304-7 peugeot 307 blanco 2006 17-02-2018 $ 4,800,000 § 3,000,000 $ s 1,800,000
9 fvzh33-7 ford ranger  azul 2013 19-02-2018 § 13500000 § 7,000,000 $ 670,000 §  5830,000
10 ghwv39-0 kia riod gris 2014 2602-2018 § 5980000 § 4000000 $§ 120,000 § 1,860,000
11 bbwr71-3 cheviolet montana blanco 2008 24-02-2018 § 2,700,000 § 2,000,000 $ 100,000 $ 600,000
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De acuerdo al estudio de periodos anteriores, junto con los actuales se puede determinar que
estos 2 meses son los meses de mayores ventas, ademas de utilidades mayores dentro de la
empresa. Tanto enero, como febrero son meses fundamentales donde la rotacion de los
inventarios es mayor que los demas meses y las transacciones que se hacen son numerosas.
Es por esta razdn que en estos 2 periodos es muy importante tener una provision de autos

adecuada.

« Movimientos realizados: Marzo

Nimero B patente@marca Emodelo Ecolor Eafio Efecha B precios ventfprecio compra Bcostos Eutilidad x auto E
1 bghh78-4 Chevrolet optra gris 2008 06-03-2018 $ 3,280,000 $ 1,900,000 $210,000 $ 1,170,000
2 dzch20-4 Ssangyong sport gris 2012 10-03-2018 $ 6,500,000 $ 4,500,000 $150,000 $ 1,850,000
3 fwjb67-8 Chevrolet sall gris 2013 13-03-2018 $ 4,480,000 $ 2,960,000 $277,000 $ 1,243,000
4 hrth82-6  Ford ranger gris 2016 23-03-2018 $ 15,000,000 $ 9,200,000 $280,000 $ 5,520,000
5fjy23-8  Hyundai genesis  negro 2013 20-03-2018 $ 13,660,000 $ 10,000,000 $ -'$ 2,000,000
6 hikr24-7  Ford fiesta azul 2013 26-03-2018 $ 5,500,000 $ 4,500,000 $ - $ 1,000,000

« Movimientos realizados: Abril

Nimero Epatente@marca B modelo@color HMafio Efecha B precios venta B precio compra fl costos Butilidad x auto &

1 2x6368-6 ford ecosport gris 2006  18-04-2018 § 3,800,000 $ 2,700,000 $ - § 1,100,000
2 hchwB5-k hyundai  elantra  gris 2015 12042018 § 7880000 $ 6,500,000 $ - $ 1,380,000
3bvic68-8 hyundai  sonata  plateado 2009  06-04-2018 § 4700000 $  4500,000 $ - $ 200,000
4 ddwv45-k ssangyong actyon  gris 2011  06-04-2018 $ 6,680,000 § 4,200,000 $15000 $§ 2,465,000
5 hylkd3-k hyundai  tucson  plateado 2013 05-04-2018 § 9,980,000 $ 9,000,000 $ - $ 980,000

Como pueden ver cada periodo es muy diferente uno del otro, pero si se cumplen patrones

de ventas, asi como también periodos que son mas rentables como en todos los negocios.
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Segundo aspecto del levantamiento: “Repuestos”

Este es un aspecto muy importante dentro de la empresa, ya que cada uno de los automdviles
que llegan a la empresa, a muchos de ellos les faltan algunas piezas, ademas de la gran
probabilidad de que haya que realizarles algin servicio externo, donde haya que reponer
algun repuesto del vehiculo para su mejor funcionamiento.

Los repuestos dentro de este rubro son muy importantes, ya que cada automdvil cuenta con
una infinidad de repuestos, donde cada uno de estos tiene un valor considerablemente alto,
es por esta razon que esta empresa no se puede permitir tener repuestos en stock sin uso.
Debido al gran costo de oportunidad que conlleva esto.

La razon de que hoy en la actualidad se encuentren repuestos sin uso es por haber comprado
equivocadamente un repuesto, comprar sin antes haber revisado la bodega, o simplemente

desconocimiento de lo disponible, debido al mal registro.

1 6ptico chevrolet sail

1 ciguenal peugeot partner
2 Opticos chevrolet spark It
1 6ptico nissan terrano
2 oOpticos chevrolet dimax

2 neblineros toyota hilux

5 porta manurios multimarca multimodelos
4 pares de ruedas nissan terrano
4 llantas ford ranger
1 espejo mercedes mercedez glk

2 Espejos mahindra scorpio
1 parachoques nissan dz21

4 fangueras mitsubishi 1200

4 manillas cromadas ssangyong sport

2 pisaderas ford ranger
2 sombrillas kia sportage
1 bomba de agua nissan navara

2 filtros de aire kia cerato
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Tercer aspecto del levantamiento: “Bodega”

La bodega es lugar fisico con el que cuenta la empresa para guardar sus bienes de consumo.
En este caso la bodega contempla todos los productos que se usan para la preparacion de los
vehiculos, junto con eso también se encuentran todas las herramientas y maquinas, necesarias

para los servicios a los automdviles, para finalmente incluir también todos los repuestos.

cantidad BEd bienes de labodega E3
1 hidrolavadora
1 maquina de pulir
1 compresor de aire
1 partidor portatil
1 aspiradora
70 atornilladores
20 llaves allen
15 llaves tubo
1 taladro automatico
1 partidor de auto manual
10 alicates
1 caja de daods cruz
2 cajas de dados ale
pisos
bolsas de waipe
maquinade silicona

[
o

10 siliconas liquidas
cajas de silicionas interiores autos 24 unid
huincha
chicharra
gata

gatas pequenas

cable partidor

cajas de ampolletas
cajas de tornillos y tuercas 2000u
maquina cortadora
pistola de calor
atornillador electrico
lijas

scotch

cintas hailadoras
maurtillo

combo de fierro
silicona
desengrasante
renovador de neumaticos
shampo

tarros de pasta de pulir
ceras de colores
brochas

tarros de pintura
embases de aceite

N

N
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Unos de los puntos mas importantes a solucionar en este proyecto es el tema de la bodega, la
bodega es un tema que genera problemas en la mayoria de las empresas, en especial en las
pymes. Debido a la cantidad de distintos bienes que se encuentran en ella.

En este caso esta bodega se dividio en tres aspectos dentro del levantamiento, para poder
abordar este tema de una manera mas ordenada. El primer aspecto fue el levantamiento de
todos los bienes involucrados a los repuestos de la empresa que se encuentran en la bodega,
en segundo lugar, también se contemplo todas las herramientas, maquinas y artefactos que
sirven hoy en dia para las inminentes reparaciones dentro de la empresa. Por ultimo, todos
los productos que se usan para la preparacion de los vehiculos, los cuales generalmente se

reponen todas las semanas, variando la cantidad usada, de acuerdo al uso en el periodo.

Controlando todos estos aspectos de la bodega se lograra saber con todo lo que cuenta la
empresa, ademas de mejorar la gestion de compras y ventas de bienes de la bodega, ya que,
gracias a todo el levantamiento realizado, junto con el sistema, se podran estimar las
cantidades usadas por mes 0 por semana.
Hoy en dia lo que se busca lograr especificamente es:

» Disminuir las pérdidas de herramientas dentro de la bodega

» Disminuir los robos de bienes de la bodega

» Tener un conocimiento actualizado de todo lo disponible en bodega

» Saber a la perfeccién a quien se le prest6 algin bien de la bodega, en este caso si lo

devolvié en buenas condiciones
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Cuarto aspecto del levantamiento: “Productos”

Este aspecto involucra a todos los productos que se usan para la preparacion de los vehiculos,
enfocados en la limpieza de los vehiculos tanto interna, como externa. Todos estos productos,
son necesarios para poder mantener los vehiculos en buenas condiciones durante el tiempo
que se encuentren a la venta en la empresa.

Todos estos productos se reponen todas las semanas, dependiendo del uso de ellos durante el
periodo. Todos los automdviles usan algunos de estos productos, pero la cantidad de ellos
usados dependeran de las condiciones que se compren los vehiculos, ademas del tiempo que
permanezcan como stock dentro de la empresa, ese tiempo pueden ser desde un mes, hasta
incluso méas de 6 meses dependiendo de la rotacion de ese automovil en especifico.

Descripcion de productos:

productos Bl cantidad B tipo de envase
silicona 4 galén
desengrasante 4 galon
renovador de neumaticos 4 galén
shampoo 4 galén
ceras de colores 4 botella
waipe 4 bolsa
silicona liquida 6 tubo
adhesivo gotita 10 frasco
limpia vidrios 3 botella
pasta de pulir 2 tarro
acido 1 tarro
bencina 2 galon
petréleo 2 galdn
tarros de pintura 6 tarro
cinta adhesiva 3 rollo
jabon 4 galon
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Quinto aspecto del levantamiento: “Servicios externos contratados”

El dltimo aspecto del levantamiento realizado contempla una visualizacion de todos los
servicios externos que contrata la empresa. Un punto fundamental para saber los costos que
se incurrieron por vehiculo en servicios externos, ademas de que esto ayudara a la perfeccion
a poder saber el margen de ganancia por vehiculo.

La automotora Henriquez cuenta con un amplio grupo de personas que les brindan servicios

externos, esto involucra distintas localizaciones, tarifas, personas, servicios, entre otras

aristas de este aspecto.

En este aspecto del proyecto no se pueden establecer tarifas fijas para los servicios externos,
ya que eso dependera de muchas variables respectivas a cada auto, es por esta razén que no

se puede establecer un pardmetro de medicion, pero si un adecuado registro y control de lo

gue se esta contratando.

servicios externos contratados -

talleres de pintura

talleres mecéanicos

talleres de eléctricos

servicios de tapiceria

servicios de pulverizado

servicios de lavado externo

servicios de instalacidon de accesorios

servicios técnicos directos con la empresa

técnico de aires acondicionados

instalacién de parabrisas

técnico de paneles de autos

servicios de publicidad en chile autos

servicios de notaria

servicios de vulcanizaciones

servicios de contabilidad

servicios enmaderado
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Servicios externos factores que haran variar el costo:

Cada uno de estos servicios externos se realizan de manera especifica e independientemente

a cada automdvil que los requiera. Al ser una gran cantidad de servicios, destinados para

distintos automdviles es muy importante registrar y controlar todos estos servicios, para

poder comprobar que se esté cumpliendo con el servicio prestado, ademas de las tarifas

adecuadas.

Factores que influyen en el costo del servicio:

v

v

v

v

Cantidad de vehiculos

Influira si el servicio requirié la compra de algin repuesto

Numero de piezas

Estado de lo que se busca reparar

Costos de mano de obra

Costos asociados al traslado del vehiculo para la realizacion del servicio
Dias que el auto permanezca en el taller

Muchos costos dependen de la marca del vehiculo

Permanencia del vehiculo afuera del recinto, aumenta los costos fijos de
arrendamiento, si es que supera el mes

Estado de la pintura

Estado exterior del vehiculo, especificamente en limpieza

Cada uno de estos factores haran que cambie el valor del servicio que se contratd, al mismo

tiempo también afectaran a la empresa debido al tiempo que el automovil estara fuera de

recinto, en algunos casos disminuyendo las posibilidades de su venta.
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A continuacion, se mostraran en detalle los costos externos incurridos por periodo.

Enero

patente B transferencia | pintura | eléctricos | tapizado B instalacion Bl mecanicos B enmaderadofd repuestos B totales |4
bgls31-5 $ 72,000 $ 72,000
ctsd78-8  $ 85,000 $ 100,000 $ 185,000
w3043k $ 500,000 $ 500,000
gfkp43-4 $ 100,000 $ 100,000
Ta3990-7 $ 70,000 $ 100,000 $ 80,000 $ 250,000
W7474-6 $ 150,000 $ 1,000,000 $ 1,150,000
cvzpl6-6 $ 80,000 $ 80,000 $ 160,000
dhhk76-2 $ -
dvfs51-k $
Wy1906-2 $ -
mz2165-k $ 120,000 $ 120,000
yf2754-2 $ 60,000 $ 70,000 $ 130,000
Eebrero

patente Bl permisoy seguro B pintura E1 instalacion Bl mecanicos B4 totales

ghkt51-k $ -
dzyd52-8 $ 150,000 $ 150,000
gpcg29-k $ 50,000 $ 25,000 $ 75,000
gfkp43-4 $ 100,000 " 100,000
ftjx59-6 $ 250,000 $ 690,000 $ 940,000
cryy32-k $ 60,000 $ 60,000
gpcz55-9 $ 80,000 $ 80,000
wa2304-7 $ -
fvzb33-7 $ 100,000 $ 100,000 $ 470,000 $ 670,000
ghxv39-0 $ 110,000 $ 110,000
bbwr71-3 $ 80,000 $ 20,000 $ 100,000
Marzo

patente B transferencia B pintura B3 repuestosBd instalacion [ totales - |
bghh78-4 $ 110,000 $ 100,000 $ 210,000
dzcb20-4 $ 150,000 $ 150,000
fwjb67-8 $ 172,000 $ 40,000 $ 212,000
hrth82-6 $ 220,000 $ 60,000 $ 280,000
firy23-8 $ -
hikr24-7 $ -
Abril

patente B4 pintura Ed pulido B enmaderado K4 totales |

gow74-0  $250,000 $ 80,000 $ 330,000

7x6368-6 $ -

hcbw65-k $ -

bvic68-8 $ 60,000 $ 60,000

ddwv45-k $ -
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Resultados del levantamiento de inventarios

Resultados: Automoéviles

VENTAS

= ENERO = FEBRERO = MARZO ABRIL

El resultado del levantamiento visto desde el aspecto de los automdviles, nos indica,
junto con el analisis de periodos anteriores de la empresa de acuerdo a compras y
ventas. Que los meses de enero, con febrero son periodos importantisimos para la
empresa, donde aumentan las transacciones de vehiculos, ademas se obtienen
mayores margenes de ganancias, para finalmente concluir que esos meses se obtienen
utilidades sobresalientes de acuerdo a otros meses.

En este levantamiento también podemos inferir que se contabilizaron alrededor de 56
automoviles en estos meses, entre ellos algunos que venian de periodos anteriores,
pero se comercializaron en los meses de enero, febrero, marzo, abril.

Marcas fundamentales de comercializacion de la empresa: Nissan- Chevrolet-Ford-
Hyundai- kia. esto no quiere decir que no se comercialicen otras marcas, se trabaja

con todas las marcas del mercado chileno.
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Resultados: Bodega

= La bodega se divide en distintos bienes dentro de ella: repuestos, productos para la
preparacion de los vehiculos, herramientas, maqguinas, piezas y finalmente todos los
bienes necesarios para la empresa

= Actualmente la empresa en bodega cuenta con alrededor de 41 bienes distribuidos
entre piezas, repuestos y accesorios

= Enbodega hoy en la actualidad se encuentran aproximadamente 231 bienes dentro de
la bodega: entre los que se incluyen las herramientas, maquinas y productos para la
preparacion de los vehiculos

= Actualmente la empresa trabaja con 16 productos esenciales en bodega, para la
preparacion de los vehiculos. La totalidad de los productos hoy disponibles en bodega
ascienden a un total de 67 productos

Resultados: Servicios externos

= Laempresa trabaja aproximadamente con 16 prestadores de servicios externos, que

variaran de acuerdo a las problematicas que presente cada automdvil en el transcurso

de su estadia como inventario en la empresa.
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¢ El Segundo paso del desarrollo del proyecto: “Disefio y elaboracién

del sistema de control de inventarios”

La segunda parte del proyecto es la elaboracion y disefio del sistema de control de
inventarios, que pueda registrar toda la informacion extraida en el levantamiento de
inventarios anteriormente realizado. Ademas de incluir algunos datos extras en algunas
pestafias, que ayudaran a identificar mejor a cada auto, como el nimero motor, nimero de
chasis, kilometrajes, entre otros aspectos incluidos.

Este sistema fue disefiado de acuerdo a las necesidades de la empresa, capaz de registrar y
controlar toda la informacién extraida, con el propdsito de poder mejorar la gestion de la
automotora Henriquez.

El sistema estara disefiado en el programa de Microsoft visual Basic, incluido en Excel. a
partir de ahi contara con 10 pestafias que seran las que ayudaran a poder cumplir con el
segundo objetivo especifico del proyecto. Cada una de estas pestafias tendra una funcion
especifica para poder registrar la informacion. Ademas de poder controlar y guardar datos
relevantes, tanto de compradores, proveedores, servicios externos entre otros.

La principal ventaja de este sistema sera la cantidad de datos relevantes que puede almacenar,
datos que ayudaran al andlisis de los distintos periodos de la empresa. Sera un sistema que
cumplird con muchas funciones, pero fundamentalmente lo que se busca es crear un sistema
que lo pueda usar todo el personal de la empresa que lo necesite o desee, junto con eso que

puedan aprender a usarlo de una manera rapida y eficiente.
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Menu principal

Este sistema cuenta con un menu principal el cual contiene todas las pestafias incluidas en el.
Cada una de las pestafias del sistema estaran mecanizadas para cerrarse y redirigirse al menu
principal del sistema. Cada vez que se abra el sistema de control de inventarios
automaticamente se abrira la interfaz del mend principal para la facilidad de acceder a
cualquiera de las distintas pestafias ya creadas. Mejorando asi el registro y facilitando su uso
por parte de cualquier persona que desee usar el sistema de control de inventarios.

Primera pestafa del sistema: “Marcas y modelos”

Este sistema empezara con la primera pestafia del sistema de control de inventarios, la cual
sera la pestafia que debe poblarse al principio, ya que esta informacion debe estar ingresada
en el sistema antes de cualquier otro movimiento.

La principal funcion de esta pestafia es la de poblar el sistema con todas las marcas y modelos
con las que trabaja la empresa, con el fin de que, al momento de realizarse cualquier
transaccion dentro de la empresa, esta informacion ya se encuentre en la base de datos, lo
que permitira no tener que estar ingresando reiteradamente los mismos caracteres.

Una vez poblados los campos de esta pestafia automaticamente se traspasaran estos datos a
todas las pestafias que requieren estos datos, como las pestafias de autos comprados, vendidos
y la ficha del vehiculo.

Campos de esta pestafia:

= Marca del vehiculo

=  Modelo del vehiculo
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Principales botones de esta pestana

Guardar: boton que guarda toda la informacion que sea ingresada en esta pestafia.

Cerrar: boton que cierra la pestafia y al mismo tiempo redirige el sistema al menu principal.

Al momento de ingresar cualquier tipo de informacion a esta pestafia automaticamente se

guardara en la pestafia vehiculos comprados. Ya que como se mencion6 anteriormente antes

de cualquier transaccion, hay que llenar esta pestafia con sus campos respectivos.
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Segunda pestafia del sistema: “Vehiculos comprados”

En la segunda pestafa del sistema de control de inventarios, se registraran y guardaran todos
los datos referidos a las compras de los vehiculos, esta pestafia es la segunda pestafia que hay
que poblar, debido a que si no es llenada antes esta pestafia el sistema asumira que el auto no
existe, lo que quiere decir que aun no se ha comprado, por lo cual no se podré llenar la pestafia
ni de vehiculos vendidos, ni tampoco la ficha del vehiculo.

Campos de esta pestafia:

= Patente: combinacion de caracteres alfabéticos o numéricos que identifican el
vehiculo

= Nombre del comprador: comprador especifico que cerro el trato con el cliente en la

notaria
= Marca
= Modelo

= Nombre del vendedor: cliente que se acercé a la empresa a vender su automavil

* Afo del vehiculo

= Fecha de compra: dato que indica el tiempo en que se realizd la compra, esto brindara
la informacion necesaria para saber cuanto tiempo se ha encontrado en stock un
automovil

= Precio de compra: valor de adquisicién del bien por parte de la empresa, para

comprarselo al cliente
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Tipo de pago: existen distintas formas de pago que son importantes de registrar al momento
de comprar un auto, debido a que el dinero usado para comprar algun vehiculo, representara
la liquidez que tendra la empresa de acuerdo a como fue el método de pago utilizado.
Tipo de pago:
v’ Efectivo: esta es la forma mas comin de pago para comprar vehiculos en la empresa
v Transferencia electrénica: usado en ocasiones cuando el cliente no quiere recibir
dinero fisicamente, debido al riesgo que esto conlleva
v Cheque: forma de pago usada con proveedores de autos conocidos por la empresa,

que en este caso confian en que se realizara el pago

cre
Basic i Seguridad de macros  patente | bals31-5

13 - nombre del comprador | leanel herriquez =

suzuKL - =
2 |XXYVR-5 JUAN I =l a compra

modelo [ Grang viTara |

nombrer vendedor | roberto perez
arabar limpiar
9
10
1
12 tipo de pago cerrar

14 & erecmvo

16 & TRANSFERENCIA predo compra
E= ELECTRONICA

o £ oreoue 3000000]

. | Bodega Mov. Bodega costos x vehiculo Proveedores vehiculos comprados | Modelos . @ < 3

18
25-06-2018

~ = 7 Q) ESP

Principales botones de esta pestaia

Grabar: boton que guarda toda la informacion que sea ingresada en esta pestaria.
Limpiar: boton que limpia todos los campos de la pestafia, para poder ingresar un nuevo
automovil.

Cerrar: boton que cierra la pestafia y al mismo tiempo redirige el sistema al menu principal.
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Tercera pestafia del sistema: “Ficha del vehiculo”

La tercera pestafa del sistema sera una ficha descriptiva, como se mencioné anteriormente
los automoviles cuentan con un amplio grupo de caracteristicas tanto técnicas, como fisicas.
Cada uno de ellas distintas dependiendo de la marca del vehiculo u otros aspectos.

Ya sea al momento de comprar o venderse un auto esta informacion es muy relevante que la
maneje todo el personal de la empresa, en especial el trabajador que le toque vender un
automovil. Ya que al momento de atender algun cliente es fundamental poder brindarles
seguridad, ademas de poder explicarles claramente con todo lo que cuenta el automovil y que
lo diferencia de los demas.

Toda la informacion en esta pestafia se podra ingresar, una vez gque se hayan poblado la
primera y segunda pestafia del sistema.

Campos de esta pestafia:

= Patente: combinacion de caracteres alfabéticos o numéricos que identifican el

vehiculo
= Marca
= Modelo
= Color

* Afo del vehiculo

= Motor: tipo de cilindrada

= Precio de compra

= Kilometraje: numero de kilometros que se recorren en un momento de tiempo, desde

la fecha de fabricacién del auto
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= Fechas de vencimiento de revision y permiso de circulacion: estas fechas son
importantisimas, ya que a un cliente no se le puede vender un automavil con papeles
vencidos, estos datos indicaran claramente cuando renovarlos

= Numeros de chasis y de motor: estos son las secuencias de digitos que identifican a
los autos directamente desde su fabricacion, es importante revisarlos debido a la alta
clonacion de vehiculos, junto con negocios ilicitos con los que la empresa no quiere
involucrarse

= Tipos de mantencién: se hayan hecho en un taller externo o en alguna concesionaria
de la marca oficial del vehiculo

= Descripcion del vehiculo: descripcion vista desde el estado en que se estd comprando
el vehiculo, detalles que hay que solucionar u otros aspectos

= Tipo de traccion: impulsion desde el motor hacia el eje delantero o trasero.
Informacion que servira especialmente para las camionetas, ya que vienen en 2
modalidades 4x2 y 4x4

» Tipo de combustible: bencina o petréleo

Descripciones extras del vehiculo: estas descripciones son las que brindaran mas o menos
confort a los clientes, ademas de confiabilidad con sus papeles

= Aire acondicionado

= Alzavidrios

= Cierre centralizado

= Llantas

= Sunroof
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= Seguro obligatorio

= Permiso de circulacion y revision técnica
Esta ficha serd crucial a la hora de publicitar los automdviles en redes publicitarias de
internet, debido a que al publicar un auto en chile autos o yapo.cl. Es necesario conocer todas

estas descripciones, para poder traspasarlas a las paginas oficiales de publicacion de

automoviles mas conocidas en chile. Que generan un gran porcentaje de las ventas.
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Basic 4. Seguridad de macr| """ BGLS31-5 = numero de chasis ez
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Principales botones de esta pestana

Grabar: botdn que guarda toda la informacion que sea ingresada en esta pestafia.
Limpiar: boton que limpia todos los campos de la pestafia, para poder ingresar un nuevo
automaovil.

Cerrar: botdn que cierra la pestafia y al mismo tiempo redirige el sistema al menu principal.
Esta es la pestafia que contiene mas campos, sera fundamental al momento de definir el precio
de venta que se le asignara a un vehiculo, ya que su precio se determinara de acuerdo a los

campos que se completen en esta ficha.
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Cuarta pestafia del sistema: “Vehiculos vendidos”

La cuarta pestaria del sistema se encargara de todos los antecedentes que deben registrarse al

momento de vender un vehiculo dentro de la empresa.

La funcion principal de esta pestafia sera la de registrar los datos méas importantes al momento

de venderse un vehiculo, junto con eso poder guardarlos al mismo tiempo, todo esto sera de

utilidad al momento que se deba buscar algun dato de algun vehiculo que se le vendi6 a algun

Campos de esta pestafia:

Patente: combinacion de caracteres alfabéticos o numéricos que identifican el
vehiculo

Nombre del comprador: comprador especificO que se registré en la notaria al
momento de realizarse la venta

Marca

Modelo

Nombre del vendedor: especificamente para saber quién lo vendid, debido a que, a
dicho vendedor, se le brinda una comision fija por venta.

Afio del vehiculo

Fecha de venta: dato que indica el momento exacto cuando se realizo la venta
Precio de venta: valor que se le asigna al vehiculo que se encuentra en

comercializacion

Tipo de pago: al momento de realizar una venta es fundamental saber cémo fue la forma de

pago del vehiculo, en particular para saber si el financiamiento del auto fue en efectivo o si
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quedaron letras pendientes de pago. Ademas de que puede haber sido financiado por alguna
institucion financiera, es por esta razon que también esta pestaria identificara la forma en que
se adquirié el vehiculo por parte del cliente.
Tipo de pago:

v’ Crédito: se trabaja con 3 instituciones financieras, Tunner, Falabella, Capital

v’ Efectivo

v Transferencia electronica

v’ Letras: identificar esta forma de pago es importante, ya que muchas veces se financia

un auto y quedan letras pendientes por pagar.

R — & 1 mbre del comprador [ep—] | - L [ =
1 |patente nombre del comprador 4 ‘
2 |[xxyvR-5 pablo a
3 |xxrvr-s iuis zepeda ¢ marca ‘ fecha venta:
4 ’7
s
5 mocel ‘
7
8 fun
)
= b ded [TPetiots -] e=x | limpiar |
1
12
;
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16
- & aedito € efects
18
= DEEE « letr ° -
20 9680000
21
2
23 -
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Principales botones de esta pestana

Grabar: boton que guarda toda la informacion que sea ingresada en esta pestafia.
Limpiar: boton que limpia todos los campos de la pestafia, para poder ingresar un nuevo

automovil.

Cerrar: botdn que cierra la pestafia y al mismo tiempo redirige el sistema al menu principal.
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Quinta pestafia del sistema: “Bodega”

La quinta pestafia del sistema sera la encargada de registrar todo lo que ingrese a bodega.
Permitiendo a la empresa saber con exactitud todo lo disponible, evitando posibles pérdidas
de herramientas, robos de bienes de la bodega o incluso compras de productos que ya se
encuentran disponibles en ella. Permitira a la empresa saber a la perfeccion qué tipo de
mercancias posee en la bodega, debido a que pueden ser herramientas, maquinas, productos
para la preparacion de los vehiculos, repuestos o algun otro bien que la empresa ocupe.

Es una pestafia que debera ser poblada antes que la pestafia de control de movimientos de
bodega. Ya que si se quiere saber si se realiz6 algin movimiento en bodega, en primer lugar,
deberé ser ingresado el codigo identificador del bien a la base de datos del sistema.

Campos de esta pestafia:

= Codigo: numero Unico disefiado para identificar de manera inequivoca cualquier
objeto de la bodega

= Descripcion: breve descripcién de lo que esta entrando a la bodega, visto desde los
aspectos del estado, tamafio, caracteristicas, ademas de la cantidad de productos a
ingresar

= Costo: costo especifico del bien de la bodega

= Tipo: puede ser de tipo producto, herramienta, maquina, repuesto o incluso otro bien
de uso especifico por parte de la empresa

» Fecha de ingreso: dato que indica el tiempo en el que ingresé un bien nuevo a la

bodega
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codigo descripcion cost

1lcanie descripdon
2 MARTILLO

1

2

3

4| 3 TORNILLOS
5 4|BOMBA DE AGUA
P I
7

8

4 | FICHA VEHICULO | Vehiculo Vendido Bodega | Mov.Bodega | costos xvehiculo | Proveedore .. () : [4] »

Principales botones de esta pestana

Grabar: boton que guarda toda la informacion que sea ingresada en esta pestafia.

Buscar: boton que se encargara de buscar algun bien, ya registrado en la base de datos.
Limpiar: boton que limpia todos los campos de la pestafia, para poder ingresar un nuevo
articulo a la bodega.

Cerrar: boton que cierra la pestafia y al mismo tiempo redirige el sistema al menu principal.
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Sexta pestafa del sistema: “Control del movimiento de bodega”

La sexta pestaria del sistema, es la que se encargara de controlar todos los bienes de la bodega,
su principal funcion sera la de describir los movimientos que se han realizado en bodega, ya
sea al prestar alguna herramienta, reposicion de algun producto de la bodega o el simple uso
de alguna herramienta por parte de alguien externo a la empresa, esto permitira identificar
quien fue el responsable, a qué hora sucedid, entre otras medidas que la empresa podra tomar
de acuerdo a esta informacion. Ademas de guardar, controlar y registrar esos aspectos en el
sistema.

Campos de esta pestafia:

= Codigo: numero Unico disefiado para identificar de manera inequivoca cualquier
objeto de la bodega

= Nombre salida: identificacion de la persona mediante el nombre

= Apellido salida: identificacion de la persona mediante el apellido

» Hora de salida

» Hora de entrada

» Fecha: dato que indicara el tiempo en que entré o sali6 un bien de la bodega de la
empresa

= Descripcion del movimiento: este sera el campo mas importante de esta pestafia, ya
que se describira que tipo de movimiento fue el realizado en la bodega, describiendo
si fue un movimiento asociado a alguna herramienta, producto, repuesto u otro caso
en particular. Esta descripcion sera la que indicaré si se vuelve a prestar ese bien a la

misma persona o si algin bien de la empresa nunca se devolvié a la bodega
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Principales botones de esta pestafa

Entrada: boton encargado de realizar la funcion de ingresar un bien a la empresa, ya sea una
herramienta, producto o repuesto.

Salida: botdn que realiza todas las salidas de los bienes de la empresa.

Consultar cédigo: botdn que es fundamental, ya que consultara los codigos que ya han sido
ingresados, para no repetir el ingreso de bienes que ya estan disponibles.

Limpiar: boton que limpia todos los campos de la pestafia, para poder ingresar un nuevo
articulo a la bodega.

Cerrar: boton que cierra la pestafia y al mismo tiempo redirige el sistema al menu principal.

64



UNIVERSIDAD

MAYOR

para espiritus emprendedores

Séptima pestaiia del sistema: “Proveedores”
La sexta pestafia es la encargada en el sistema de extraer todos los datos de los proveedores
con los que trabaja la empresa, un aspecto fundamental para poder tener un conocimiento
adecuado de todos ellos, tener una amplia base de datos referidas a los proveedores es crucial
en caso de alguna emergencia, también para cotizar un producto o repuesto en varios lugares
al mismo tiempo, para eso es necesario que cada vez que se trabaje con un nuevo proveedor
sea ingresado a la base de datos del sistema.
A continuacion, se nombraran algunos proveedores:

- proveedores de repuestos

- proveedores de neumaticos

- proveedores de piezas

- proveedores de productos de mantencion de vehiculos

- proveedores de venta de automdviles

- proveedores de accesorios

Campos de esta pestafia:

= Rut: nimero identificador del proveedor que brind6 sus servicios para la empresa, ya
sea una pyme o empresa conocida

= Nombre del proveedor con el que se trabajo

= Direccién: del local o alguna direccion en especifico

= Fono de contacto

=  Mail
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= Descripcion: es este campo se describira todo los respectivo al proveedor, ya sea si le
compro algun producto o lo que se estime detallar de ese proveedor. En especial si se
ofrecio un buen servicio por parte de este.
= Tipo de pago: este aspecto se registra, para saber especialmente la manera de pago
con la que se esta trabajando con ese proveedor en especifico.
Tipo de pago

v" Cheque o tarjeta

v" Efectivo o transferencia electrénica

rchive 6
] = #7 Grabar macro ’ d_n- = miwe |/ [ Propiedad [E:l E# Importar
) [ usar referencias relativas bs iy & Ver codigo 9] Paquetes de expansion Expor
Visual Macros
Basi Seguridad de m proveedores X
Cédigo ~
RUT: [sresosm MODIFICAR
Aq 2 3 -
A 8 ¢ rombre ‘ PASLO BUSCAR | J K -
1 [RUT NOMBRE DIRECK - ESTADO
2 12312 RUEDITAS ANGEL TUCAS  yocon [Romsavaa p— lacTivo
3 | 1321321431 PAULO JOSES| lacTivo
4 | 197959320]PABLO ROJAS| lacTivo
5 - fono 5419733
rrrrrr
6
7 mail FASTER 125@HOTMAIL.COM
8
2 desaripcion

MALOS SERVICIOS

14 tipo de pago

16  grecTIVO 7 cHEQUE

(= TRANSFERENCIA

-
D TARIETA ELECTRONICA

- | wehiculo vendida Bodega Mov. Bodega costos x vehiculo Proveedores vehiculos compr ... (#

Botones principales de la pestana

Modificar: boton con el que se podra modificar algin dato ingresado erroneamente.
Buscar: boton que buscara un proveedor ya ingresado.

Limpiar: boton que limpia todos los campos de la pestafia, para poder ingresar un nuevo
proveedor a la empresa.

Cerrar: botdn que cierra la pestafia y al mismo tiempo redirige el sistema al menu principal.
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Octava pestaiia del sistema: “Vendedores”
La octava Pestafia disefiada esta hecha para el registro de todos los vendedores que pasen por
la empresa, ya sea por un periodo corto o largo.

Campos de esta pestafia:

= Nombre y apellido
= Género
» Fecha de ingreso

= Estado del trabajador: campo que indicara los vendedores de la empresa, ademas de

su estado dentro de la empresa, ya sea que esté activo o inactivo.

TP T—

< [} || Rut ‘ * | L M N o P [~
rut NOMBRE APELLIDO GENERD © Active

4 cristhofer Alarcon Masculino

5 pablo Wenriquaz . ‘
1 juan Jaramil o

nnnnnn

Principales botones de esta pestafa

Cerrar: boton que cierra la pestafia y al mismo tiempo redirige el sistema al menu principal.
Buscar: boton que busca un vendedor que ya trabajo en la empresa.

Limpiar: boton que limpia todos los campos de la pestafia, para poder ingresar un nuevo
vendedor.

Grabar: boton que guarda toda la informacion que sea ingresada en esta pestafia.
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Novena pestaiia del sistema: “Costos del vehiculo”

La novena pestafia podra registrar y guardar todo lo respectivo a los servicios externos que
estd contratando la empresa, este es un aspecto importante, debido a la cantidad de servicios
externos que se realizan a cada automovil. Esta pestafia indicara todos los servicios realizados
a cada vehiculo de la empresa, con sus especificaciones, descripciones y costos asociados al
servicio.

Campos de esta pestafia:

= Patente: combinacion de caracteres alfabéticos o numéricos que identifican el
vehiculo

* Precio venta

= Precio compra

= Costos por comision: monto que se le brinda al que vendid el automavil

= Costos taller de pintura

= Costos en repuestos: ya sean en piezas, repuestos o algun accesorio que se le compro
al vehiculo

= Costo fijo del puesto: cada puesto que ocupa algun vehiculo dentro de la empresa
tiene un costo fijo que se le asigna al margen de ganancia del vehiculo

= Costos de instalaciones externas: ya sean instalaciones fuera del recinto de la empresa
0 dentro

= Costos en mecanicos

= Costos extras en servicios externos: todos los costos extras, sean en servicios

externos, papeles, pagos de multas o cualquier otro gasto.
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= Descripcion de los servicios externos realizados: esta descripcion indicara de donde
provienen esos costos externos realizados, ademas sefialara si se hubo que realizar
algun pago por adelantado o cualquier movimiento inusual en ese servicio contratado
= Utilidad por auto: este campo entregara el margen de utilidad por auto, una vez que
al precio de venta se le resta el precio de compra, se obtiene un monto y a hace monto
en especifico se le restan todos los costos de esta pestafia, para obtener la utilidad
Esta pestafia ayudara a la empresa al final de cada periodo a tener los margenes de utilidad

de cada vehiculo, ademas de poder controlar mejor los costos externos contratados por la

empresa.

xternos extras
100000

Principales botones de esta pestana:

Grabar: boton que guarda toda la informacion que sea ingresada en esta pestafia.

Limpiar: boton que limpia todos los campos de la pestafia, para poder ingresar un nuevo
auto, con sus respectivos costos.

Calcular: botén que calcula el margen de utilidad final del vehiculo.

Cerrar: botdn que cierra la pestafia y al mismo tiempo redirige el sistema al menu principal.
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Décima pestaiia del sistema: “Informes y graficos”
La décima pestafia del sistema de control de inventarios sera una pestafia que tendra la
funcién de analizar todos los datos que se ingresen al sistema, una vez que el sistema lleve
un gran porcentaje de avance en el poblado. Permitiendo a la empresa evaluar su gestion
visto desde distintos aspectos.
En primer lugar, esta pestafia serd capaz de realizar graficos que indicaran datos relevantes
para la empresa, interpretando la informacion mas importante en este caso que son los
resultados a final de cada periodo. Graficos en torno a:

v Resultados de las ventas por periodo

v" Clientes mas frecuentes

v" Automovil que dejé un mayor margen dentro de algn periodo

v Margenes totales de los vehiculos por periodo

v Compras de vehiculos por periodo y costos externos
En segundo lugar, una vez obtenida esta informacion mediante gréficos, la empresa sera
capaz de interpretar esta informacion, con el fin de establecer nuevas politicas, cambios,
reajustes u otros aspectos que la empresa encuentre coherente realizar. Todo esto mediante
el sistema que permitird la realizacion de informes que indiquen que es lo que se esta
haciendo mal, de acuerdo a los resultados y graficos expuestos.
Esta serd una pestafia netamente analitica para la empresa, ya que les brindara todos los
resultados expuestos en una pestafia, con el fin de que la empresa pueda mejorar alin mas su
gestion visto desde aspectos no solo de registro y control, sino también de andlisis de

informacion.
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Conceptos y comandos claves

Conceptos

Pestafia: es un elemento de la interfaz de un programa que permite cambiar
rdpidamente lo que se esta viendo sin cambiar de ventana que se usa en un programa
0 menu

Comando: es una instruccién u orden que el usuario proporciona a un sistema
informatico, desde la linea de comandos o desde una llamada de programacion.
Campo: es la minima unidad de informacion a la que se puede acceder, un campo o
un conjunto de ellos forman un registro.

Programacion: es un proceso que se utiliza para idear y ordenar las acciones que se

realizan en marco de un proyecto o sistema informatico.

Comandos claves

Checkbox
Textbox
Commandbutton
Msgbox
Combobox
Activecell
Optionbutton
Userform

Filaoffset
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% Tercer paso del desarrollo del proyecto: “Poblamiento del sistema

de control de inventarios”

Este paso del proyecto sera el Gltimo que debera cumplirse para el cumplimento de este. Este
sera un poblamiento del sistema de control de inventarios, donde se utilizard toda la
informacion extraida en el levantamiento de inventarios.

Este poblamiento del sistema de control de inventarios, es el cual indicara si se cumplié a
cabalidad el tercer objetivo especifico del proyecto.

En este caso este poblamiento del sistema sera medido por periodo, que se quiere decir es
que se registrara toda la informacidn extraida mensualmente para ser ingresa al sistema de
control de inventarios, poblando el sistema con toda la informacién extraida en el
levantamiento y que junto con eso se sigua poblando el sistema desde este punto en adelante,

con el fin de que este poblamiento sea realizado de una forma anual.

Debido a que este paso del proyecto sera medido de una forma anual, es por esta misma razon
que el cumplimento de este poblamiento estara listo para finales del segundo semestre del
2018. En este proyecto se poblara solo un 25% del sistema de control de inventarios, por lo
que se puede concluir que el cumplimento del tercer objetivo especifico del proyecto quedara

inconcluso, pero se cumplird una vez que se registren todos los periodos del 2018.
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Especificaciones del poblamiento del sistema en este proyecto

X/
L X4

*

X/
L X4

X/
L X4

X/

L X4

X/
L X4

Se poblara un 25% del sistema de control de inventarios

Se medira el indicador de cumplimento a finales del segundo semestre del 2018
Medicion del poblamiento del sistema de control de inventarios de forma anual

Se utilizara toda la informacion extraida en el levantamiento de inventarios realizada
Utilizacion de todas las pestafias del sistema de control de inventarios

Este poblamiento es el tercer objetivo especifico que dara paso al cumplimiento del

objetivo general del proyecto planteado en este este proyecto

El poblamiento que se realizé en este proyecto, junto con el que se espera completar a finales

del 2018, permitird a la empresa tener toda la informacion en una sola base de informacién

que podran extraer cuando ellos quieran, esto les permitira hacer analisis y estudios de

periodos en especificos de la empresa. Mejorando el control de inventarios, mejorando los

registros, ademas de que podran medir cuéles son los periodos en los que obtuvieron mayores

ventas, para poder predecir muchos aspectos tanto de compras, como de ventas. para

finalmente en un esfuerzo en conjunto de todos los puntos del proyecto lograr mejorar la

gestion de la automotora Henriquez.
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El poblamiento de este 25% prioriza en primer lugar el ingreso de la informacion que debe
ser llenada antes que otras, de acuerdo al orden de las pestafias. Una vez poblado estas 3
pestafas se seguird poblando todo el sistema de control de inventarios.
Ejemplo:

v" Marcas y modelos

v" Bodega

v Vehiculos comprados

X o " - a A Bl = - | = ajstertero 5 B B 3= B ﬁ:”‘"““’“ T Ay

>y - -7 [Z] Rellenar -

Pegar w' Moo oA - M-a- T= 35 Ed Combinarycentror - | § - 9 w0 | % 4 Formaic  Darformato Extilosde  Insertar Eiminar Formato R Ordenary = Buscary

Portapapetes 1 e . annascisn - womaro - i Corons ot car -

€8 - I he
A s c o e r s " ) « L ™ N B

1 [marca Modelo

2 [tovora coRoLLA

5 [rovora Lux

 |suzum KizasHi

s [suzuk GRAND VITARA

& |mazoa sroRT

7 |ivonpar Tucson

& Hvunar SANTA FE —1

9 |HyuNDAl TERRACAN

10 [MrTsuBISHI L200

11 |cHEVROLET MONTANA

12 |CHEVROLET san

13 |cHEVROLET capTiva

14 |cHEVRGILET v

is [kia riCa

16 |Kin FRONTIERS

17 |Nissan TERRANG

18 [samsuNG sma

19 |roRo FiESTA

20 |roro RANGER

21 |Forp ExpLORER

22 |pEusEDT 107

23 |ssansvone spoRT =

« v .| Bodega | Mow. Bodega | costos x vehiculo | vehiculos comp @ 7 v
Lo T B om - [ + 1005

sistema de control de inventarios - Excel x

Insertar  Disefio de pégina  Formulas Revisar Vi Desarroliador @ ,Qué 8 Campartir

- - ) T T [ Autosuma -
T o | coue -In Bl | #- | o ajustartero General - |r"/‘| [ B | 2= BEx ] éMw'_ ad o
Pt e | NowoE-|HD- I 3H | B Combinary cenrar - | § - % 00 [ T A | e Ceaiar | e ST PO | o poniare i saleacionr
Portapapeles Fuente 5 Alneacién n Nimero = estios Cetdas Maoditicar A
A23 - I~ 22 -
A B | c | D | E | F | & | w | | ) L=

1 [cédigo descripeion costo tipo fecha

2 1 HIDROLAVADORA 90000 MAQUINA 27-06-2018

3 2 MAQUINA DE PULIR 85000 MAQUINA 27-06-2018

4 3 PARTIDOR PORTATIL 120000 MAQUINA 27-06-2018

5 4 ASPIRADORA 30000 MAQUINA 27-06-2018

6 5 OPTICO SAIL 35000 REPUESTO 27-06-2018

7 6 BOMBA DE AGUA NAVARA 74000 REPUESTO 27-06-2018

a8 7 ESPEJO MERCEDEZ GLK 350000 REPUESTO 27-06-2018

k] 8 TALADRO AUTOMATICO 80000 HERRAMIENTA 27-06-2018

i 9 GATA GRANDE 15000 HERRAMIENTA 27.08-2018

" 10 SILICONA GALON 5600 PRODUCTO DE PREPARACION 27-05-2015

12 11 RENOVADOR DE NEUMATICOS 7000 PROBUCTO DE PREPARACION 27-06-2015

13 12 PISTOLA DE CALOR 20000 HERRAMIENTA 27-06-2018

14 13 CERA DE COLOR 4300 PRODUCTO DE PREPARACION 27-06-2018

15 14 COMPRESOR DE AIRE 67000 MAQUINA 27-06-2018

i 15 CERA DE COLOR MEGRA 3900 PRODUCTO DE PREPARACION 27-06-2018

7 16 BOLSA DE WAIPE 2000 BIEN DE LA BODEGA 27-06-2018

18 17 CAJA DE DADOS CRUZ 35000 HERRAMIENTA 27-06-2018

19 18 PARACHOQUE NISSAN D21 24000 REPUESTO 27-06-2018

20 19 SOMBRILLA KIA SPORTAGE 15000 PIEZA 27-06-2018

21 20 LIMPIA VIDRIOS 1200 PRODUCTO DE PREPARACION 27-06-2018

22 21 MANURIO 5000 BIEN DE LA BODEGA 27-06-2018

23 22|CABLES PARTIDOR MANUAL 20000 HERRAMIENTA 27-06-2018 -

Proveedores | vehiculos comprados | Medelos | ... (&) « 0

“ » .. | Bodega Mov. Bodega | costes x vehiculo
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Conclusién

Para finalizar el proyecto, el cual consistio en el disefio y elaboracion de un sistema de control
de inventarios, para poder mejorar la gestion de la automotora Henriquez. Se puede concluir:
El objetivo general propuesto, se ha logrado, esto es debido a que se hizo un sistema de
control de inventarios, gracias a este sistema de control de inventarios se pudo registrar toda
la informacion de los inventarios de la empresa, enfocada en los aspectos mas importantes
de la empresa, permitiendo a la automotora Henriquez tener un conocimiento adecuado de
todos sus inventarios, mediante un sistema que les brinda toda la informacion actualizada por
periodo. Logrando con esto disminuir las posibilidades de pérdidas o robos de bienes de la
empresa, especialmente en la bodega, ademas de tener todos los datos de automdviles,
clientes, proveedores y productos para poder usar esta informacién a favor de la empresa.
Con respecto al levantamiento de inventarios realizado de los aspectos mas importantes de
la empresa que son en este caso los automoviles, bodega, repuestos, servicios externos y
productos, se puede concluir que se cumpli6 a cabalidad sin inconvenientes, ya que se pudo
registrar toda la informacion que la empresa necesitaba controlar, para poder ser ingresada al
sistema disefiado.

Finalmente, el Gltimo aspecto del proyecto consistio en el poblamiento del sistema, el cual
es uno de los objetivos especificos del proyecto, donde se establecié que se cumpliria
completamente a finales del 2018, ya que es un poblamiento medido de una forma anual. En
este objetivo se dictamind que se poblaria un 25% del sistema de control de inventarios, lo
cual se logr6 de manera satisfactoria, usando toda la informacion extraida en el levantamiento

de inventarios, para realizar el poblamiento del sistema creado.
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Recomendaciones

Mantener un registro actualizado de la informacion que se desee traspasar al sistema

de control de inventarios.

Estimar la cantidad de productos necesarios en bodega para la preparacion de los
vehiculos, precisamente esto producira que no solo se establezca un patron de uso por
periodo, sino que también al saber cuantos productos se necesitan, se podran cotizar

mas proveedores para poder reducir costos en estos productos especificos.

Evaluar la idea de nuevas negociaciones con los distintos proveedores de la empresa,

para poder conseguir nuevos precios, repuestos, productos y beneficios.

Mantener un registro de las existencias adecuado, en este caso la cantidad de compras
y ventas que se realizan por periodo, esto les ayudara a predecir los periodos en que
las ventas son menores. Permitiéndoles implantar nuevas estrategias de

comercializacion

Realizar revisiones periodicas de la bodega, esto reducira las pérdidas y robos dentro

de la empresa, ademas de poder identificar que producto se necesita reponer o incluso

alguna herramienta que apareciera destruida o en mal estado.
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Programacion de la pestana “Marcas y modelos”™
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B Microsoft Visual Basic para Aplicaciones - sistema de control de inventariosadsm - [UserForms (Codige)]

[=] >
BE Archive Edicién Ve |nsertar  Formate Ejecutar < Ventsna  Ayuda & x
[ & - =l @ | - b @ e B @ | Lin56, Col1 =

Proyacts < VBARISIE X | [ [commandputions ] [onex -
= =] B Frivate Sub ComboBowi_Change () [Procedimients =

BN Userre Sheets ("Modeloa”) . Select I~
B Userfe Dim ultima A= Long
EH UserFc Dim rangs As Range
[ Userfe ultima = Range ("Al0500) .End (X1Up) .Ro
| Oserre Set range = Range ("A2:A" & ultima)
B Daerre ComboBox2.Cleax
| Gserrc For Each fila In range
41 (521 Méduios If £ila.Value = ComboBoxl.Text Then
e em fila.Offset (0, 1).Value
Propiedades - Labell 3¢
ComboBox2 . ListIndesx

Labeli Label ~] SPeeTs ("YERiculos COMPYadoaT) .Select
alfabética | por car End sub

[riame) —[ECEEREN Private Sub CommandButtonl_Click ()

[accelerator Sheets ("vehiculos comprados”) .Select
[AutoSize _|Faise Dim ultima A= Long
[BackColor [ &a0c Dim range As mamae
[BackStyie 1 - mBac ultima = Range ("ALOS00™) .End(X1Up) .

[BordercColo [l SHE0C Set rangc = Rangs ("A2iA" £ ultima)

[Borderstyle 0 - fmior:
capdon__|patente If TextBoxl.TextLengch = 0 Or TextBox2.TextLength = O Or TextBoxS.TextLength = 0 Or TextBoxé.Texclength = 0 Or TexcBoxS.TextLength = O Then
[contramiaT MagBox ("Debe llenar todos les campost)

[Erabled  [True
ont | Tahoma Fime
[FareColor Il at1a0¢ Range ("A" & ultima + 1).Select
[Heioht 24 ActiveCell.Value = UCase (TextBoxl.Text)

[HelpCantes 0 ActiveCell.Ofrset (0, 1).Valus = UCase (TextBox2.Taxt)

12 | If optionButtonl.Value =

[Mouselon| (Ningune] ActiveCell.Offset (0, 2).Value - OptionButteonl.Valus
[MousePoin{ 0 - fmMoc ElseIf CptionButton2.Value = Tzue Then
[Pictura (Ninguna} ActiveCell.Offsec (0, 2).Value = OptionButton2.Value
[PicturePosi| 7 - kt ElseIf OptionButton3.Value = True Then
[Specialeffe 0 - fmSpe ActiveCell.Offaer (0, 2).Value = OpricnBucconl.value

[rabindex |0 Eoa 1t .

[Tebston |False o < P

#59 Micrasoft Visual Basic para Aplicaciones - sistema de control de inventarios.dsm - (UserFarmd (Codige)]

- =] <
Archivo  Edicién  Ver Insertar Eormato  Depuracién  Ejecutar Herramientas Complementos Ventana  Ayuda -® %
(=R~ & - pon o kSR @ | Lin56, Col 1 B
Proyects - VBAPIoje: X | [ CommandButians = z
@ 3 (3] B MagBox ("Debe llenar todes los campos') =
T s ~ I~
EH UserFe Else
“PH UserFc Range ("A" & ultima + 1).Select
ER Userfe Activecell.valus = UCase(TextBoxl.Text)
B Ueerre ActiveCell.Offser (0, 1).Value = UCase(TextBox2.Text)
[ Userre If CptionButtonl.Value = True Then
I Activecell.Offset (0, 2).Value = OpricnButtonl.Value
- (51 Modulos ElseIf OptionButton2.Value = True Then
Activecell.Offsst(0, 2).valus = OptionButtonz.value
< E) ElseIf OptionButton3.Value = True Then
Propiedades - Labell | ActiveCell.Offset (0, 2).Value = OptionButtonl.Value
End 1t
Label1 Label ActiveCell.Offset (0, 3).Value = UCase(TextBoxe.Tex:)
Alfabética | por ca ACTivecell.OIfset(0, 4).Valus = CompoBoxl.Text
AetiveCell.Offset (0, 5).Value = ComboBox2.Text
(rame) (TR ActiveCell.Offset (0, 6).Valus = UCase(TextBox®.Text)
[acceleratol ActiveCell.Offser (0, 7).Value = Date
[AutoSize _|Faise ActiveCell.Offset (0, 8).Value = UCase(TextBoxs.Text)
[packColor [T arisad MsgBoX ("Datos Guardadcs™)
- fmbac
[Bordercolo [l &HB0C End If
lBorderstyle 0 - fmBon End Sub
aptio ente
lcantraimis]
[Erabled _|True Private Sub CommandButten3_Click ()
[Font Tahoma Me . e, -
[Forecolor I sHe0c UomeFormi . Show
Height |24
IHelpContes 0 End Sub
Lok
[Mousecan| (Ninguna]
IMousePoini 0 - fmio
pietre |0 Frivate Sub UserForm Click ()
[PrcturePosi 7 - fmPict =
[Specialf e/ 0 - fmepe End Sub
[Tabindex .
[rabstop |False o = 51 B

£ Micrasoft Visual Basic para Aplicaciones - sistema de control de inventariossdsm - [UserFarms (Cadiga)]

- o =
El Archivo Edicién Yer [nsertar Eormato 8n  Ejecutar < Veptana  Ayuda -ax
& - = LY P on @ BB @) Linse Colt B

Proyecto « VBAPIojes | [ [commanapurions ciick >

=
@ B Me.Hide ~
— T e UserFormi.show I
Userrc
brbinid Ena sub
UserFe
Userfe |
Userre .
] Private Sub UserForm Click()
Medios
Ena sub
< >
Propledades - Labell 3¢ Private Sub UserForm_Initialize()
[x] TextBoxs.Enabi

Labell Label ~] TextBoxS.Text = Date

Afabitica | por oo Sheets ("Modelos”) . Select
Dim ranga As Rangs
Label1l - Dim ultima As Long

|accsierator Dim dato As String
lactosize |Faise anamEn
fpackcolor [ srieac ultima = Range ("ALO500") .End(x1Up) . Row
[peckStyle |1- fmbac Ser rango = Range ("A2(A" & ultima)

e ercoolll si180x el
[aorderstyie 0 - fmber, If fila.value = dato Then
(Caption | patente Flae
(ContrormiaT dato = fila.value
fErobled | True ComboBoxi.AddTtem fila.Value
ont_ [Tahoma vy
[Forecalor (B sHaac Noxe rile
Heicht 24 ComnoBoxi.ListIndsx = 0
Helpconte: 0 Sheets ("vehiculos compradoa®) .Select
Left 12
[Mauseleon (uingunc) Ena sub
MousePointo - fMo.
ficture | qungunc) Private Sub UserForm_QueryCisss (Cancel As Integer, CloseMods As Tnteger
IPicturePosi| 7 - fmpict Camemt = Toue = b ! e oo
[Speaaleffe|o - fmspe e
[rabindex |0 -

[rabstop |Fase = < oe
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B Micrasoft Visusl Basic pars Aplicaciones - sistema de contral de inventariosdzm - (UsarFarm (Cadigs)] - =] =
ED Archive Edicién  Yer |ncertar Farmato Ejecutar c Ventana  Ayuda _m x
) - e | »om o o @ | Lin330, co123 B

Proyecte - vBAProject = rrorm ] [romenes =
m = G B Privace Sub CheckBoxd_click() =

Bl Uemrrorms 5
B emrorma Ena
FRl UserForms
Bl UserForme
[l UserForm?
B Leorrorms
Bl emrrorms
b 0 madon o
< > ultima = Range ("Al0500") .End (x1Up) .Row
Propiedades - Labait Ronue (-A2 A" & alrimar
1 In range

Labeld Label ] TextBowiS.Tews — Fi14.0ffsec (0, 4).valus

e e TexvBonls. Tews — £ila.Offses (0, 3).value
TatBon? Tame = £ila.Grrace (o, 81 Vaine

loono = = = E=h - Newr 2iia
lncswacater
AUt [ Sheeca ("FICHA VEHICULO") .Select
|BackCalor [ ansooo000Fa
acks e T mbacks tyleopanue ltime - Remoe (“ALOSOO") End (xiUmy How
Bortertoor [ emeosase glzime = Range("Al0300-) .Ind (x1Up) .Ro
Bordersuie 0 FmbercierStetions Sot zange T menge(rac:
aoton Frer
[ContraiTpT wut If fila.Value = ComboBoxl.Text Then
[mebics e B e
[Font Tahoma TextBoxlS.Text =
[FereCalor M =H200000128 TexrBoxle.Text = T
[Heioht 18 TextBox4.Text = fila.Offset (0, 3).Value
[HelpContextiD L] TextBoxS,Text = fila.Offset (0, 4).Value
et 6 TextBoxé.Text = fila.Offasec (O, 5).Value
[MouseLcon (ringune) If fila.Off=ec (0, &).Value = " Th

© OptionButtonl.Value = True
Picure ingune ores
b )
S iomBuntans Yalus = True

Bomsatrmect o - tspeareciriat e
Fomiren 5 .
[rebeeen Faine . = < .

9 Microsoft Visual Basic para Aplicacionss - sistema de control de inventarios.xlsm - (UserForms (Cédigo)] - [=] =
EEl Archive Edicién  Yer |nsertar Eormate én  Ejecutar < Ventana  Ayuda - & %
[~ ] - P ow S SFW @ | Lin330, Col 23 ) |
Proyecta - VBAProject X/ [Tuserrorm ] [imitiatiza ~
m = [ If fila.Offaec(o, 7).value <= =
B F = CheckBoxl.Value = True
EH serForma Ead If
|- B UserForms
[ Ueerrorme If fila.Offaet(0, £).Value
= it CheckBox2.Value = True
[l serForms Ead 1f
{H UserForma
41 @1 e - If fila.Offaet(0, §).Value
CheckBox3.Valus =
< > End If
Propiedades - Labell
5‘ If fila.Offsec (0, 10).Value
Label Label ~] CheckBox4.Valus = True
Alfabética  por categorian Eod I8
(mamey  [E TS If fila.Offsec(0, 11).Value <> m—m
|Accelerator CheckBox5.Value = True
lautosize Falze Eod Tr
[BackCalor [] avs000000r &
[BackS e FrfladiEtyieOpaque If fila.Offsec(0, 12).Value = "BENCINA" Then
[porderColor M erisocoonoea. OpticnButton3.value = True
[Berderstyle fmBlorderStylehione Floe
[cantion patente ticnBurtend.Valus = Trus
(ContrommiaText a
[Erablec True
[Fent Tahoma TextBoxl7.Text = fila.Offsec (0, 13).Value
[ForeColor Il 3300000125
ight 15 If f£ila.Offaec(0, 14).Text = “MECAMICA® Then
HelpContexttb 0 ComboBox2.ListIndex = O
Left o
[MouseTcon (Ninguno) Else
Q- Defaul ComboBox2.ListIndex = 1
IPicture (uinguno) End If
7- n
[Speciale ffect 0 - fmSpedalE fectFlat If £ila.Offset(o, 15).Text Then
[Tabindex o CheckBoxé.Value = True ©
[rabstop False - 2 >

£ Micrasoft Visual Basic para Aplicaciones - sistema de control de inventarios.axdsm - [UserFarmg (Cadiga)] - [s] =
B0 Archive  Edicien  Ver |nsertar  Eormate Ejecutar I< Ventana  yuda -& x
= - LY »ou @ WSS S @ L3 coiza el
Proyacta - VBAProject x| | [vserrorm | [immianze
= @ ([ B I fila.Offsec (0, 18).Tewt <= "-7 Then =
@ UeerForms = CheckBox?.Valus - Trus
[l UserForms End If
[ UserForms
FH UserForme If fila.Offsec(0, 17).Texr
[H UserForm? Checkaoxs.value = Trus
R UserForm End
-8 UserForms
ciolon . TextBox?.Text = £ila.Offsee (0, 18).Value
< > TextBox®.Text = fila.Offset (0, 15).Value
- Laben
Label1 Label <]
Alfabética | por categorian TextBox10.Text = fila.Offset (0, 21).Value
Laball - TextBoxll.Text = fila.Offset (0, 22).Value
TextBox12.Text = fila.Offsec (0, 23).Value
Faise TextBoxl3.Texe = fila.Offses (0, 24).Value
[/ aHecocodcrs: TexXtBox14.Text = Iila.OITset (0, 25).value
1 - fmBackStyleOpague
M s+s00000065 Exic For
0 - fmBorderStyleone End T
paiente Newe £4
[ControlTipText Sheets ("FICHA VEHICULO").Select
[Enabled True
Tahoma Enda_sub
[ForeColor M a+800000 128
[Height 18 Privace Sub CommandButtonl_Click ()
[HelpCantextD a Dim ultima A3 Long
e Dim rango As Rangs
[Mouselcon Panguno) Dim bandera Rs Boolean
0 - bandera = False
[Pieture {Hinguno) ultima = Range ("Al0S00") .End (X1Up) .Row
7 Set rango = Range ("AZ ultima)
[spedale fect 0 - fnspecalEffectriat If CommandButtonl.Caption = "GRABAR® Then
[rab1 o .
[rabston Faise - >
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Propiedades - Labell
Label1 Label

Alfabética  Por categarian

Bl Archive Edicion  Yer Inserter  Formato
] - a9 bom
Proyecta - VBAProject x|
= B
T E userrorma ~
[ UserForma
B UserForms
FHl Userrorms
[ UserForm?
Bl UserForms
R Userrorms
41+ (1 Mechios .
< >

(iame) Labell -
|accelerator
lutosize Faise
[BackColor [] aHs000000F s
lBackS tyle i - fmfiackS tyl=Opadue
lBorderColor M sra00000065.
[Borderstyle 0 - fmBorderStyletone
[caption patente
lconmompTaxt
[Enabled True
IFert Tahoma
IForecolor M 1500000125
IHeoht 18
Helpontexto 0
Lef i
IMouselcon Pinguna)

o a
fPrcture (inguno)

7-
[Speciale frect 0 - fnSpecialE frectFlat
[Tablndes o
[rabstop False -

sistema de control da inventarios.xlzm

[UserFarme (Cadigo)] - o =
D 6n  Ejecutar b (e Ventana  Ayuda _a x
@ BB W @ | Lin330, Col23 B
[Umerrarm =] imniaas =
=
If TextBowd.TextLength = O Or TextBoxS.Textlength = O Or TexcBoxS.TextLength = O Or TexcBoxS.TexcLength = O Or TextBoxs.Texc ' |a
MsgBox ("Debe llenar todos los campos®)
Else
Range ("A" & ultima + 1).Select
AoeiveCell.Value = ComboBoxl.Text
ActiveCell.Orfsec (o, 1).vValue = TeXcBoXlS.Text
ActiveCell.Offset (0, 2).Value = TextBoxle.Text
ActiveCell.Offset (0, 3).Valus = TextBoxd.Text
ActiveCell.Offsec (0, 4).Value TextBox5.Textc
Activecell.offser (o, 5).Value = TextBoxe.Text
If OptiocnButtonl.Value = Trus Thes
ActiveCell.Offsec (0, &).Value optionButtonl.Caption
Eise
ActiveCell.Offsst (0, 6).Valus = OptionButtonZ.Caption
Ena
If CheckBoxl.value = True Then
ActiveCeil.offast (9, 7).Vaiue = MSIT
Else
Activecell.Offset (o, 7).Valus = "-
Ena 1z
1f CheckBox2.Valus = Trus Then
ActiveCell.Offsec (0, B8).Value = "SI"
Eise
ActiveCell.Offset (0, 8).Value = "-%
Ena 1r
If CheckBox3.Value = Trus Th
ActiveCeil.Offsst (9, §).Value = "SI®
Else
ActiveCell.Offsec (0, §).Valus = "-%
Ena M
> 56

B8 Archive Edicién Yer Insertar Formato
- @ | 9 Pou
Proyecta - VBAProject x
=X I}
A userForm3 -
Bl UserForm4
B UserForms
i | E8 UserFormé
| A userForm7
| R UserFormé
| Fm UserForma
i+ (3] Médulos -
< >
Propiedades - Labell =
Label1 Label ~]
Alfabéticn  por categorias
ame) ___[EHT -
|ccelerator
lautosize Falze
[BackColor [ aHsoooo0oF s
lBackstyle 1 - fvBackstyleopaaue
[BorderColor W 300000065
[Borderstyle 0 - fmBorderStyletone
lcapton patente
[contrompText
[Enabled True
IFont Tohoma
[ForeColor W =Hs00000 128
Ieioht
HelpContextD 0
6
Mousetcon {ingunc)
o
fPicture (Minguna)
7 n
[SpecialE ffect 0 - finSpecdalE ffectFlat
[Tebindex o
[rabston False .

P Microsoft Visual Basic para Aplicaciones - sistema de control de inventariosadsm - (Userfarme (Cadige)]

- =] >
D Ejecutar  H 3 Ventsna  Ayues & x
@ | B Y @ | Lin330, Col 23 |
[vsorform ] [immiaize -
ActiveCell.Offset (0, 17).Value = "SI® =
Else ln
ActiveCell.Offset (0, 17).Value = "%
End I
RetiveCell.Offset (0, 18) .Value = TexeBox7.Texe
ActiveCell.Offset (0, 18).Value = TextBoxS.Text
ACTiveCsll.0Irset(0, 20).Value = TexXTBoXS.TEXT
ActiveCell.Offset (0, 21).Value = TextBoxl0.Text
ActiveCell.Offset (0, 22).Value = TextBoxll.Text
AcTiveCell.Offset(0, 23).Valus = TextBoxlz.Text
ActiveCell.Offset (0, 24).Value = TextBoxl3.Text
AGtiveCell.Offset (0, 25).Valus = TextSoxld.Text
MagBox ("Datos Guardados®)
limpiar
Ena I
Else
For Each fila In range
If fila.Value = ComboBoxl.Text Then
fila.Offsec(o, 1).Value = TextBoxiS.Text
fila.orfsec(o, 2).Value = TeXTBOX1E.TexT
rila.orrsec(o, 3).Value = TextBoxd.Text
fila.0ffsec(0, 4).Value = TextBoxS.Text
£ila.Offs=t(0, S).Valus = TextBox€.Text
If OptionButtonl.Value = True Then
fila.Offsec (0, §).Value = OptionBuctonl.Capeion
Else
£ila.Offser (0, 6).Value = OprionBucten2.Caption
End I
If CheckBoxl.Value = True Then
£ila.Cffsec(0, 7).Value = "SI
Else -
== < > e

£ Microsoft Visual Basic para Aplicacione:

Propiedades - Labell

Labell Label

B Archive Edicin  Ver |nsertar Formato
(=R ] e o
Prayecto - VBAProject =

Userform3 -

UserForma

UserForms

UserForms

UserForm?

UserForma

UserForma

uios &
< >

Alfabética  por categorias

|ccelerator

lautosize False

[BackColor O aHsooooooFa
lBackstyle 1 - fmBackStyleOpaaue
lBorderColor I &+800000064.
[Borderstyle 0 - fmBorderstyleNone
lcaption patents
[ContramipText

[Enabled True

IFent Tahoma

[ForeCalor W &Hs00000128
IHeight

HelpContextiD 0

Left 6

IMousercon {(Ninguno)
[MousePainter 0 - fmiMousePointer Default
[Picture {Ninguno)
[Prctureposition 7 - fmPicturePositionAbove
[speciale frect 0 - fmSpeciolf fectFlat
Tabindex o

[Tabstop False

[iame) [T

Cen

tema de contral de inventariosdzm - (Userfarmé (Cadigo)] o x
Ds 6n  Ejecutar  H = Ventana  Ayuda - & x
LR AR @ | Lin330, Col 22 B
[userFarm | [mitiatize ~

=

If CheckBox2.Value = True Then ln

£ila.Cffmet(0, ©).Valus = "SI

Elae

fila.offsec(0, 8).Value

End If

If CheckBox3.Value = True Then

Fila.Offaec(0, 8).Valus = "SI®

Elae

fila.offse(0, ©).Value = "--

End If

If CheckBox4.Value = Tzus Then

fila.Offsec(0, 10).Value = ¥SI"

Elae

£ila.Offser(0, 10).Value = "-r

End 1t

If CheckBoxS.Valus = Trus Then

fila.0ffsec(o, 11).Value = "SI"

Elae

£ila.Offmet(0, 11).Value =

End It

If OprionButton3.Value = True Then

£ila.0ffser(0, 12).Value = OptionButton3.Caption

Elae

fila.Offsec(0, 12).Value = OptionBuctond .Caption

End If

fila.0ffsec(0, 13).Value = TextBox17.Text

£ila.Cffmet(0, 14).Value = ComboBox2.Text M
< ol
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tema de control de inventarios.slzm - [UzerForms (Cadige)] =] =
Edicién  Ver |nertar Formato D Ejecutar < Ventana  Ayuda & =
an | = Pon @ kB @ | Lin330, Col23 -
Pz o= b=l x| | |userfarm | [wmitiatize ~
@ G (= - If CheckBoxe.value = True Tne =
T W Userrorms = fila.Offsec(D, 18).Valus = "SI e
FH UserForma Else .
T Userrorms fila.Offsec(0, 15).Value = "
[l UserForms End 1
[H UserForm?
(Wl Userforms If CheckBox7.Value = Trus The
B Userrarmo fila.Ooffsec(o, 1€).value = "SI
41+ (2] Mbeuios o Else
£ila.Offset(0, 16).Valus = "-»
E 2 End If
Propiedades - Label1
If CheckBoxs.Valus = Trus Then
Labeli Label fila.ofraec(o, 17).value = "SIv
alfabética  por catagorian EL
£ila.Offsec(, 17).Valus =
me) Labell = Fom ir
[accaiarator
|autosize Falee £ila.Gffsec(0, 18).Value - TextBoxd.Text
[BackCalor [] enzaoooaars fila.0frast(o, 1%).valus = TextBexs.Text
[packs tyle L fmBackS tyleOpague Fila.Offset(D, 20).Valus = TextBoxs.Text
[porderColor B 51800000065 fila.Offsec(o, 21).Value - TextBoxl0.Text
BardarSoia 0 - TrSordursitjiations fila.Gffaec(0, 23).Value = TextBoxll.Text
[caption patente £ila.0ffsec (0, 23).Value = TextBoxl2, Text
[controlMiaText £ila.Offsec(0, 24).Valus = TextBowll.Text
[Eruabla: True fila.Offsec(0, 25).Value = TexuBaxld.Tex:
[Fort Tahoma MagBox (“Datocs Guardados®)
IFareCalor M crs00000128 Limeinz
IHeight 13
HelpContextio 0 Exit For
et © End If
IMousatcon (ingunc) Mese fila
o-
fPicture (inguna) Ena 1r
7 Ena sub
[Specialf frect 0 - fmSpeciolf fectFlat
[rabindes o .
[rabstop Faise ~ & >

sistema de control de inventariossdsm - [UserForma3 (Cadigo)] [} B3
B Archivo Edicién Ver |nsertar Formato D Ejecutar c Ventana  Ayuda _a x
- |2 Pou @ | B S S | @ Lin33o Col2a -
Proyecta - VBAProject | [Tumsrrorm -
@ @ = - =
T ERl Userrorm3 - End If I~
FHl Userrorme End sub
[} UserPorms
UserFarme
£ Userorms Limpias
FHl UserForms End Sub
41+ (5] Moduios -
Private Sub CommandButton3_Click ()
< > Fraven
Propiedades - Labell
Labeli Label
Alfabetica | por catagorias
m Labell -~ Private Sub UserForm Click()
[accelarator e
lautosize Falee
[BackCalor [ ansooonoors. Private Sub UserForm_Initializs ()
lBackstyle 1 fmBacks tyleOpaque o
|BorderColor B 3+H8000000658
lporderstyie o - fmBorderstylenione
[Caption patente TextBoxlé.Enabled = False
[ControlTipText TextBoxlS.Enabled = False
[Enabled True TextBox7.Enabled = False
[Font Jahoma Sheets ("vehiculos comprados®) .Select
[FareCalor I erz00000128
lieight 13
[HelpContextiD o ALOS00™) .End (x1Up) . Row
Lef © ultima)
IMousatcon (inguno) i
0 - ComboBoxl.AddItem fila.Value
fPcture. (inguna) Nexr riia
7 CompoBoxl.ListIndex = O
lSpecialffrect 0 - fmSpecialE ffectFiat
frabindes: o | £na sub .
[rabston Faise v |=yme > B

#9 Microsoft Visual Basic para Aplicaciones - sistema de control de inventarios.xlsm - [Userforms (Cédigo)]

- u] >
Archivo  Edicién  Ver Insertar Formato Depuracion  Ejecutar Heramientss Complementos Ventana  Ayuda _& x
E&E-d @9 Pouo@ A @ | Lin330, Col 23 =
Proyecto - VBAProject [userrorm <] [imatize <
5 End Sub =
UserForm3 ~ I~
UserForm4 Private Sub limpiax()
UserForms ComboBox1.ListIndex
-8 UserForms ComboBox2.Liscindex = -1 ;
UserForm? CommandButtonl.Caption GRABAR
P Fozr Each Control In Me.Controls
B8 UserForms If InStr(Gontrol.Name, "TextBox") Then
(1 Médulos 5 Control.Text =
End If
< > If Instr(Control.Name, "CheckBox") Then
propiedades - Labell x Control.Value = False
End If
Label1 Label ~] Hext Gontrol
Alfebétics | por categorias End Sub
foiama)  [E Private Sub limpiar2()
|accelerator
[Autosize False ComboBox2.ListIndex = —
[packColor [ ans000000F & GommandButtonl.Caption = "GRABAR"
packstyle 1 - fmBackStyleOpaque For Each Control In Me.Controls
[BorderColer I a+00000068 If InStr(Control.Name, "TextBox") Then
[BorderStyle 0 - fmBorderStyleione If InStr(Control.Name, "TextBoxlS5") Or InStr(Control.Name, "TextBoxlE") Then
(caption patente Elee
[contromipText Control.Texs — nnm
[Enabled True Fnd 1f
[Fant Tahoma Fna If
[ForeColor Ml 3800000128 If InStr(Control.Name, "CheckBox") Then
[Height Control.Value = False
HelpContextb 0 Fna If
jLeft s Hext Contrel
IMouselcon (Ninguno) End Sub
IMousePainter 0 - fMousePointerDefalt
pcture Qingune) Private Sub UserForm_QueryClose (Cancel As Integer, CloseMode As Integer)
7- Cancel = True
ISpecalEffect 0 - fmSpecalEffectFlat Fod Sub
Tabindex o .
[Tebston False < 5 4B
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9 Microsoft Visual Basic para Aplicaciones - sistema de control de inventarios.xlsm - [UserForm3 (Codigo)] - [=] =
BN Archive Edicién Ver Insertar Formato Depuracién Ejecutar Harramiantas Complementos Ventana Ayuda _ & x
(5] i - el | Pon @ k| B @ | Lines. Col B
Proyecto - VBAProject s ‘me | ‘chk
m = =] B =
ThisWarkbaok -
123 Farmularios
[l Userrorm 1
[H UserForm 10
UserFor
EH U _Range ("a3 & ultima
EHl UserForms - o
< > Sub ComboBoxS_Change ()
Propiedades - Labell 5 FICHA VEHICULG®).Sel=ct
Label1 Labal =
Alfsbética  por categarias
; Label L ~ ultima = Range ("Al0S007) .End (x1Up) .Raw
|Accelerator Set rango = Rang® ("A2:A" & ultima
|autosize alse . get ’
lBackColor [ aHB000000F S For Each fila In rango
[BackStyle 1 fmBacks tyleOpaque If fila.Value = ComboBoxS.Text The
[porderColor I 5800000065 TextBoxl0.Text — £ila.Offset (0, 1).Value
[porderstyle 0 - fmBorderstyletone TextBoxll.Text = fila.Offset(
[caption patente TextBoxs.Text = fila.Offaet (S, 4).Value
lcontmampText Eon
[Ersbled True Hewt fila
[Font Tahoma Sheecs ("Vehiculo Vendidao") .Select
IForecolor M a+800000125
Ireight 24 el Sub
HelpContexti 0
et 18 Each fila In rango
IMousetcon Pingunc) Value - 2. Texe Then
o - Box3.AddItem fila.Offset (0, 1).Value
fPicture Pingunc)
[Speciale frect 0 - fnSpecialE frectFlat iatinaex = o
rabindex o veniculo Vendidasw).Select v
[rabston False >

‘alfsbétics | por categories ElseIf OpcionButton3.Value = True Then
ActiveCell.Offset (0, 2).Value = OptionButton3.Caption

[@iame) _ [E==T Eiee

[Accelerator Activecell.Offset (0, 2).Value = CptionButtond.Caption

lautosize False End Tf

[BackColor [ aHaoooo00F&

[packstyle 1 fmBackStyleOpaque ACTiveCsll.Offset(0, 3).Valus = ComboBoxd.Text

[porderCalor W sraoooo00es ActiveCell.Offset (0, 4).Value = TextBoxl0.Text

Porderstyle 0 - flordershyleions RotiveCell.Offset (0, 5).Value = TextBoxll.Text

[Caption patente ActiveCell.Dffset (0, 6).Value = Date

[conuralTipText Activecell.Offset (0, 7).Value = TextBoxs.Text

[Enablect True Ena If

IFont Tahoma

[ForeColor M 6300000126 Frd Sub

IHeight 24

HelpContextio 0 Private Sub CommandBuTTon2_Click()

left 13 TextBoxs . Text =

IMeuseleon (Minguno) TentBonz . Text

o De CptionButton2.Value = Trus
[Picture {Ninguna) ComboBoxS.Lisctindex = O
7 ComboBoxd.ListIndex = O

Ispeciale ffect 0 - fmSpedalEffectFiat

[Tablndex o Ena sub

[Tabstop False v = <

£ Microsoft Visual Basic para Aplicacione: tema de control de inventarios.xlsm - [UserFarm3 (Cadiga)] - [m] b4
FE Archivo Edicién Ver [lnsertar Formate  Ds Ejecutar  H < Vetana  Ayuda - & x
[ & - - & - o @ kS @ | Linas, col1 o)
Proyecto - VBAProject x| [ tapen ] [cuex =
m & (@] B Private Sub CommandButtonl Click ()
T T &Y Thawerkbook n Dim ultima As Lox I
9+ (23 Formularios ultima = Range ("Al0S00").End (x1Up) .Row
1T Deerrorma If TextBox2.TextLength = O Or TextBoxS.TextLength = O
Fl UserForm10 MsgBox ("Faltan datos por completar™)
(H UserForma Elze
FH UserForm3 Range ("A" & ultima + 1).Select
B Userrorma ActiveCell.Valus = ComboBoxs.Texc X
i EH UserForms . AcTiveCell.Offset (0, 1).Value = TextBoxz.Text
= B If OptionButtonl.Value = True Then
Propiedades - Labeil x RetiveCell.Offser (0, 2).Value OptionButtonl.Caption
x| Elself OptionButton2.Value = True Then
LabeH Label ~] ActiveCell.Offset (0, 2).Valus = OprionButton.Caption

£ Micrasoft Visual Basic para Aplicaciones - sistema de control de inventarios.axdsm - [UserFarm3 (Cadiga)] - [s] =
Bl Archive Edicion  Mer |nsertar Eormato 6n  Ejecutar < Ventana  Ayuda - & x
E & - W | - pono@ b B @ | Linss, Col1 E
Proyecta - VBAProject %/ [ [rapen =] [cnex
= 3 |G | | Private Sub UserForm_Tnitialize () =
) Thswerkbaok = TextBoxs . Enabled = Fal I~
- @5 Formularios TextBoxl0.Enabled = False
FH UserForm1 TextBoxll.Enabled = False
|+ UserForm1a TextBoxo.Enabled = False
[H UserForm2 TaxtBoxs Text = Dace
EM userForm3 -Enabled =
-[H UserForm 3. Ena -
B Gserrorme . OprionBuccon2.Valus = True
= e Dim ultima As Long
< > Dim rango As Range
Propiedades - Labell > Dim campo As String
B[] | Zampare
Label1 Label ~] ultima = Rangs ("Al0S00") .End (x1Up) .Row
Alfabética | por categorian Sheecas("Modelos") .Select
Ser rangs = Rangs ("A2:1A" & ultima)
Label 1 -
Faise
[] avz000000F s
1 - fmBackStyleOpague mboBox2.AddItem fila.Value
Ml +150000005: ampa = fila.Texe
fmBorderStyleNone N
paiente
[contrampText -
[Enabled True
[Fant [Tahoma omboBOX4 . Clear
[ForeColar. M &r800000 128 Shesta("Vendedozea") . S=l
[Haight 24 ultima = Range ("A10S007) .End (x1Up) .Row
[HelpCantextD L} Set rango = Range ("AZ:A" & ultima)
Left 18
[Mouselcon (Ninguno) For Each fila In range
0 - ComboBoxd.AddIcem fila.Offsec (0, 1).Value & % | % & fila.Value
Picture (Ninguna)
7 =n| Hext fila
[Soecalcfrect 0 - fmspedalEffectriat ComboBoxd.ListIndex = O
[Tabindex o .
[rabston Faise - >
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Prayecta - VBAProject x| [ [rapen ~| [cnex ~
m &= S ) Private Sub CommandButconi_Click () =
S Treerbook = Dim ultime As Long ~
& @9 Pormularios Dim rango As Range
1T Userform1 Dim bandera As Boolean
1L Userrorma bandera = False
LB e ultima = Range ("A105007) .End (x1Up) .Row
“EH UserForma Set rango = Range ("A2:A" & ultima)
[ UserForm
EH Userrorme Ir CommandButtonl.Caption = "GRABAR" Then
— = - ~ For Each fila In Xango
< >
piopiedata < LABaN % If fila.¥alue - UCase(TextBoxl.Valus) Th
Labell Label ~]
Afabdtica | por categerian TextBox2.Value = £ila.Offsert (0, 1).Valus
TextBoxs.Valus = £ila.0ffser (0, 2).Valus
am Labell ~ TextBoxd.Valus = fila.Offaec (0, 3).valus
:':"‘s’"““" e TextBoxS.Value = fila.Offsec (0, 4).Value
wtosize alee MsgBox ("Datos cargadeos®)
[BackCalor [] avsoooo0or s TeunRowl.Enabied = Fal
[Backs tyle fmBackStyleCpague CommandBUEEenl . CApEion = "HODIFICAR™
;“':““S':""" ﬂ-:“"‘;‘“:““;:"“"N MsgBox ("El c4digo ingresado, va existes. Datos Cargades™)
orderstyle orderStyletione
lcape: codige Emit For
lcontmompText Faa Tr
[Enabled Troe
IFont Tahoma Next £11a
[ForeCalor M avz00000128
jpaight 30 If pandera = False Then
[HelpContextD ] Rangs ("A" & ultimo + 1) .Select
lLeft 12 RctiveCell.Value = UCase (TextBoxl.Value)
Mousetcon (angunc) AotiveCell.Gffaet (0, 1) .Value - Ucase (TextBox?.Value)
0 ActiveCell.Offset (0, 2).Value = UCase (TextBox3.Value)
fPrcture Mingunc) - UCase (TextBoxd.Valus)
- - UCase (TextBoxs.valus
[SrecialEffect 0 - fmSpecalEffectFlat ¢ '
[Tabindex o -
[rabston Faise - > o fme
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Prayecta - VBAProject | [ tapen =] Teuen
- limpiaz
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Else
If TextBox2.TextLength = 0 Or TextBox3.TexcLength = 0 Or TextBoxd.TexcLengeh = O Or TexcBoxS.TexcLength = 0 Then
M3gBOX "Debe rellenar £odos 103 CamposT
EL
For Each £ila In rangs
| Userforms Ir fila.T = UCase (TextBoxl.Valu ne
! P h fila.Offsec(o, 1).¥alu UCaame (TextBoxa . Value)
< 2 fila.Offsec(0, 2).Value = UCase (TextBox3.Value)
Propisdndes = Laban ¢ £ila.Offset(0, 3).Value = UCase(TextBoxd.Valus)
fila.Offsec(0, 4).Value = UCase (TextBoxS5.Value)
Labell Label -] MagBoX ("DaTos ModiTicadss™)
Alfsbética | por categerias o LimEERE
(ame) ____ [ECSTS - Next fila
|Acceieratar Ene TT
lautosize Faise End 1o
[BackColor [ aHsoooc0oFa
[Backstyle 1 - fmBacks tyleOpaque
lperderColor I a+B00000065 End Sub
lBorderstyle © - fmBorderStyleNons :
[caption codigo Private Sub CommandButton2_Click ()
lconmompTaxt Timpias ~
[Enabled True Ena sub
IFert Tahoma
IForeCalor M &r00000128, Brivese Sub limpiar()
[Height 30 CommandButtonl.Caption = "GRABAR™
HelpContextin 0 et monl T
[MouseTcon (Hinguno)
IMousePainter fMousePointerDefault
[Preture {Pinguna) TeXTBOXS . Text = Date
7 n TextBoxl.Enabled = True
0- End Sub
rabindex .
rabstop Folse v < >
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Proyecta - VBAProject x| [Traven T [ewen =
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) Thswerkbook = Private Sub CommandBuccond_Click () ~
- &5 Formularios Dim ultime As Long
| ER Userform1 im xa A= Rang
|| Userrarmio Dim bandera As Boolean
| B userForm2 bandera = T R ,
-8 UserForm3 uleima = Range ("A10S00") .End (x1Up) -Raw
B Locrrorma Set ra = Range ("A2: ©ima)
N Besras . If TextBoxl.TextLength = O Then
= Deerterme M3gBOX "Debe ANgTesar un COALgO DAXS BUSCAZ'
S D Else
Propiedades - Labell
2 || rox mach £ia zn sang
Labell Label ~] If fila.Text = UCase(TextBoxl.Value) Then
Alfabética | por categorian TextBox2.Valus = f£ila.Offset (0, 1).Value
TextBoxs.Valus = fila.Offsec(0, 2).vValue
Labell - TexrBoxa.value = Tila.Offsst(o, 3).valus
TextBox5.Value = fila.Offset (0, 4).Value
False MsgBox (“Datos cargacdos®)
(] snsooo00ar s TextBoxl.Enabled - False
fmBackstyleOpague ComMmMARABUTTANL . CApTion = "MODIFICAR™
I s+80000006s: bandera = True
[Borderstyle 0 - fmBorderStyleNone Eod 1E =
aption codign
[contrompText Mexe Fila
[Enabled Tre
IFont Tahoma
[FereColar M sHa000001z28
IHeight 0
IHelpContextin 0
Lef 12
IMeuzeteon Qangunc) Private Sub Labell_Click()
[Prcture Pinguno) End Sub
7-
[SpecialE fect © - fmSpedalEffectFlat Private Sub UserForm Ciick()
Tabindex o = o
[rabston Folse - = < > a b
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Propiedades - Labeil
Labets Label
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|aceeierator
lawtosize False
lBackColor [ arsooo000F s
ek e 1 Fmbiacks tyleopaque

M 21200000065,
0 - fragorderstyleniane

tema de control de inventarios.xsm - [UserFarm? (Cadigo)]

ultimalines)

If fila.offsec(o. 5).Value -

If decision = Falas Then

Time
(o v

|captiar Cédige Preducto:
|ControfmipText

|Emabi True

[Fant Tahoma

[Faracaior M 00000128

et 9.75

[HelpC onte:xtin

lLefr 12

[Mousetcon (ingune)

IMeLssapaintar 0 - fMoLseP ointerDefault
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[specialEfect © - fuspecialEfectFiat
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aescripsion

Earmata Ejecutar Ventana  Ayuda
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| [ [rapen =] [enex
B[ | oim nomere A scring
= Dim ape1lids As Sering
Dim desczipeion As String
Dim ultimelines As Long
Dim range As Range
Dim decision As Boolear
Dim lineasnconcrada As Long
I TextBoxi. © Ana . o Ana . © And Te .
~ TextBoxl.Text
> TextBox e
= = TexcBoxa. Text
—l‘ Aeasripoion - Texemosxe.Texe
Sneecs(vMov. Bodegar) .serece
- Range ("A1048576") .End (x1Up) . Row

9 Microsoft Visual Basic para Aplicaciones - sistermna de control de inventarosxsm - [Userform? (Cédige)] - [S] b3
BNl Archive Edicion  Mer Inserter Formsto  De Ejacuter  H S Vantens  Aviid .
a4 | = Pou @ BB W @ | Lin141, Col 1 B
| [Tiapen =T [eew
m@ = | | . =
= MagBox ("La arciculo no ha side reoibide®) I~
- =9 Formulario: impiax
o Ena

< > Ena Ie
Propiedades - Labell > End Sub

Labell Label -] Privace Sub CommandBucsan2_Click ()

Mfsbética | por categarian Dim codige Re String

Dim ultimalinea As String
Lobeil - Dim rango As Renge

jputosize Falee If TextBox2.TextLengon — 0 Or TextBox3.TextLength — O Then

[packCalor [ anmoooonors MagBox ("Debe rellenar los campos necesazios”)

[Backstyle © - fmBacks tyiecpague

los cerCoior &Han000006a. - Time

[Brderstyle © - fmBorderstylehion T Tewrmoxs.Texe

Eaption Esdigo Producto et

[Erab True = Time

Irent Tahoma

[Ferecolor W sra0o000 128,

breiaht 9,75

[HelpCantextio

Ler 12

[Mousetcan (ingune)

LE Privace Sub CommandSuccon3_Click ()

frrcture (ranguno) i l

[speciale Frect © - fmspecaicfectriat bam srEine

[Tabindex Dim mandera As Bool=an -
[rabston Folse - < >

9 Microsoft Visual Basic para Aplicacione: tema de control de inventarios.xlsm - [UserForm2 (Cédigo)] - [} E
BB Archive Edicién  Yer |nsertar Formate Depuracién  Ejecutar Herramientas Complementos  Veptana  Ayuda - & x
[ & - =l i | @ o @ S W @ | Lin121, Coln .
Proyecto - VBAProject x| [Tiapen | [k ~
= B Frivate Sub CommandBuETons_CLick () =
B Theweribook = Dim codige As String L
-9 rormuarios Dim ultimalinea ha String
FH UserForm1 Dim rango As Range
Dim bandera As Boolean
[ UserForm1o
FH UserForm2 BAnAsEs = Fal
[H UserForm3 If TextBoxl.TextLength <> O Then
--EH UserForma
B UserForms . codige = TextBoxl.Text
. o T N ultimalinea = Range ("ALO485760) . End (x1Up) . Row
Proplecaces - Laberl % Ir ultimalinea = 1 T
Label1 Label ~] MagBox ("No existen registros"
Alfabética  por cateqorias ;"‘m”
ae
(wamey __[E=ST -
laceelerator
Set range = Range ("AZ:A" & ultimalinea
|dutoSize False . gt !
lpackColor [ &s000000F 6. For Each fila In rango
[BackStyle 1 - fmBackStyleOpaque
[BordercCalor M sraoooo00eR If fila = codigo And fila.Offset (0, 5).Text = "=" Then
lBorderstyle 0 - fmBorderStylebione
[caption Codigo Producto: Range (A" & fila.Row).Select
lcontramipText TextBoxz.Text = #n
[Enabled True TextBox3.Text
[Fant Tahoma TextBox4.Text ActiveCell .Ofrsec (0, 4).Text
[ForeColor M arigooooo1za. TextBox5.Text = AotiveCell.Gffset (0, §).Text
Height 9.75 TextBox7.Text = ActiveCell.Offaet (0, 3).Text
a TextBox6.Text = ActiveCell.Orrfset (0, &).Text
jLaft 12 MsgBox ("Datos Cargados™)
[Mouselcon (inguno) CommandButtonl.Enabled = False
Q- CommandButtonz.Enabled = True
[Pleture (Ninguno) TextBoxl.Enabled = Fals:
7 TextBox€.Enabled = False
0- bandera = True
[Tablndesx 1 LabelZ.Caption = "Nombre Entrada: -
[rabstan False v == < ol
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49 Microsoft Visual Basic para Aplicaciones - sistema de control de inventarios.xlsm - [UserForm2 (Cédigo)] - O X
Archivo  Edicién  Ver Insertar Formato Depuracion  Ejecutar Herramientas  Complementos  Ventana  Ayuda -8 x
HE-d g9 pon @ B ¥ @ | Lin121, Coln -
[ = e = [Labert - [cliex -
EE < bandera = True =
T &) TheWerkbook ’ Label2.Caption = "Nombre Entrada:” la
é 3 Formularios Label3.Caption = "Apellido Entrada:™
T UserForm1 CommandButton3.Enabled = False
H Exit For
End If
UserForm4 Next fila
- UserForms v
—_ - - If bandera = False Then
S EJ MsgBox ("No existen productos sin devolver, con este cadigo™)
Propiedades - Label1 x| End If
Labelt Label ~] End If
Alfsbética  por categorias Else
fiame) [ MsgBox ("Debe ingresar un cédigo, para poder buscar™)
|Accelerator
lAutosize False I
IBackCalor [ aHaooo000Fa End Sub
Backstyle 1 - fmBackStyleOpaque
[BorderColor Il &+300000068 Private Sub CommandSuttond Click ()
Borderstyle 0 - fmBorderStyleNone Limpiar -
(Caption Cddigo Praducto: End Sub
[ControfMipText
[Enabled True Private Sub CommandButtonS_Click()
FFont Tahoma Unload Me -
[ForeCalor M s+00000128 Me.Hide
[Height 9.75 UserForml.Show
HepContextD 0
Left 12 End Sub
IMouselcon (Ninguno)
IMousePointer 0 - fmiMousePointerDefault
Picture (Hinguno) Private Sub Labell Click()
FicrePosion |7 - fmPicturePositionAboveCen -
ISpecalEffect 0 - fSpecaEffectFiat Znd Sub
(Tabindex 1 v
Tabstop False 514
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] hiswarkbook . Private Sub CommandButtonS_Click() S
£ Formularios Unload Me
! UserForm1 He.Hide
[ UserFormi0 UserForml.Show
UserForm2
UserForm3 End Sub
UserForm4
- UserForms v . .

. - " s Private Sub Labell Click()

Propiedades - Labell x| Znd Sub

Label1 Label ] Private Sub UserForm Initialize()

Afabética por categorias Sheests("Mov. Bodega").Select

End Sub

[hane) ____ [EETEY

(Accelerator Private Sub UserForm QueryClose (Cancel As Integer, CloselMode As Integer)

lAutoSize False cancel = True -

[BackCalor [ a+B000000F&: End Sub

BackStyle 1 - fmBackStyleOpaque

lBorderColor [l s+a00000068: Private Sub limpiar()

BorderStyle 0 - fmBorderStyleNone TextBoxl.Text n

(caption Cédigo Producto: TextBox2 . Text .

(ControlTipText TextBox3.Text d

Enabled True TextBoxd . Text .

[Font Tahoma TextBox5.Text d

[ForeColor M aHs00000128 Text3oxé.Text .

IHeight 9.75 Label2.Caption = "Hombre Salida:"

[HelpContextlD 0 Label3.Caption = "Apellido Salida:"

Left 2 TextBoxl.Enabled = True

Mouselcon (Ninguno) TextBoxé.Enabled = Tzrus

MousePointer 0 - fmMMousePointerDefault CommandButtonz.Enabled = False

picture (inguno) CommandButtenl.Enabled = Tzue

PictrePositon 7 - fPicturePositionAboveCen CommandButtond.Enabled = True

SpecialEffect 0 - fSpedaEfectFiat Znd Sub

[TabIndex 1 v

Tabstop False > e
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End Sub
Private Sub CommandButtenl GClick()
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£ila.0ffset (0, 4).Value = UCase (TextBoxd,Text)
If OptionButtonl.VWalus — Trus= Then
fila.offsec(0, 5).Value = OptionButtenl.Caption
Elself OpcienButeenz.Valus = True Tn
fila.Offset(0, 5).Value = OptiocnButtonz
ElseIf OptionButton3.Value = True Then
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ingresado, ya axiscem)
fila.Off=ct(o, 1).Valus
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=] & - =
Proyecto - VBAProject ¢

Edicion

Userform
< T
Propiedades - Labels x|
Labels Label ~]
Alfbétiza | por categorian
Labels

aption
lconwormiTe

[Erabled  True

IFert Tahoma
[Forecolor M are00c

e 18
[HelpCantext o

lLefr

[Mouselcon | (Minguna)
[MousePointe d - fmMous
lPicture inguno)
[PicturePositi 7 - fmPictu
[SpecialEffectd - fmspec
[Tablndex 18

Faise -

[Tabstop

1 Microsoft Visual Basic para Aplicaciones - sistema de control de inventarios.xlsm - [UserForma (Cédigo)] = =] =
Ve Insertar  Formate  Ds Ejecutar b < Ventana  Ayuda - & =
& | - pon @ b B 52 @ | Lin 201, Col 1 B
[Labets ] [eren B
TemuBont.Tent = £ils,Offsec (0. &) .valus =
If fila.Gffsec(0, 7) - OptionBuctonS.Caption Then
OpricnButtons.value = True
Else
OptionBustoné.Value = True
Ena Ir
bandera = Trus
CommandButtonl.Caption = "MODIFICARM
TextBoxe.Enapled = False
Frame2.Visible = Trus
Exic For
Enda It
Nexe fila
If bandera = False Then
Range (A" & uleima + 1).Selece
Activecell.value = TextBoxe.Text
Activecell.Offset (0, 1).Value - UCase(TexcBoxl.Text)
Retivecell.Offser (0, 2).Value = UCase (TextBox2.Text)
ACTiveCell.Orfsert (0, 3).Valus = UCase (TeXTBOX3.Text)
ActiveCell.Offset (0, 4).Value - UCase(TexcBoxd.Text)
If OptioRBuTTonl.value = True Then
ActiveCell.Offs=t (0, 5).Valus - OptionButtonl.Caption
ElaeIf OptionButtonz.Value = True Then
ActiweCell.Offaet (0, 5).Value = OptionButcon2.Capeion
ElseIf OptionButtons.Valus = Trus Then
ActiveCell.Offset (0, 5).Value = OptionButcen3.Caption
ElaeIf OptionButrons.Value — True Then
Activecell.Offset (0, 5).Value = OptionButtond.Caption
na Ir
Rerivecell.Offser (0, 6).Value - UCase(TexcBoxs.Texc)
J=IF < > 56
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jcrosoft Visual Basic para Aplicaciones - sistema de control de inventarios.dsm - [UserFerm? (Cédige -
Microsoft Visual Basic para Apl tema de control d tarios.zlsm - [UserForma (Cédig o X
Archive  Ediciéen Ver nserter  Formato Depuracién  Ejecuar Heramientas  Complementos Ventana  Ayuda _@x
-3 #l 9 ponoE WY @ | Lin141,Col e
Fimyzsm= g [Labert o] [ciex -
B bandera = True =
] hiswarkbook " Label2.Caption — "Nombre Entzada:” 3
59 Formarios Label3.Capricn = "Apellido Entzada:”
i UserForm1 CE[.l‘Il‘andE.]t.tDSS.EnahlEd = False
-8 UserForm10 Exit For
UserForm2 £ad It
[ UserForm3 )
UserForma Hext fila
[ UserForms v
- If bandera = False Then
g > MsgBox ("o existen productos sin devolver, con este codigo")
Propiedades - Labell x| End If
Label1 Label v] End If
Alfabética  por categoriss Else
sgBox ("Debe ingresar un cédigo, para poder buscat
loame) — [ETOY MsgBox ("Debe i sdi der b "
lAccelerator
lhutoSize Flse £ad TE
BackColor [ aH000000F & End Sub
lBackStyle 1- fmBackStyleOpaque
[BorderColor I a+00000068 Private Sub CommandButtond Click()
[Borderstyle 0 :FmBnrdErSty\ENnnE Limpiar
(caption Cédigo Producto: S
IControfTipText
Enabled True Privace Sub CommandButtonS Click()
FFont Tahora Umioad Me -
FFareColor M aHs00000128 Me.Hide
Feight .75 UserForml.Show
HelpContextid 0
eft 2 End Sub
Mouselcon (inguno)
MousePointer |0 - fmMousePointerDefault
picture (hingunio) Private Sub Labell Click()
PicturePositon |7 - fnPicturePositionAboveCen -
SpecialEffect 0 - fmSpedalEffectFlat end Sub
[TabIndex 1 v
[Tabstop False o -

Micrasoft Visual Basic para Aplicaciones - sistema de control de inventarios.dsm - [UserFormd (Cadigo - O x
para Ap 9
Archivo  Edicion Ver Insertsr Formato Depuracion Ejecutar Herramientas Complementos Ventana Ayuda _8x
E&E-d #lY pou oI FY @ | Lin201, Col1 -
Proyecto - VBAProject | [Labeis | [ciiex “
: 1f fila.Text = UCase (TextBoxé.Value) Then =
sV S
& @ Formuarios CommandButtonl.Caption = "MODIFICAR™
UsaF o) TextBoz€.Enabled = False
UseaFonm) TextBoxl.Text = fila.Offset (0, 1).Value
Userform] TextBox2.Text = fila.Offset (0, 2).Value
UeserForm] TextBox3.Text = fila.Offset (0, 3).Value
. TextBoxd.Text = fila.Offset (0, 4).Value
UserFom, TextBoxS.Text = fila.Offset (0, 6).Value
IS If fila.Offset(0, S).Value = OptionButtonl.Caption Then
c 4 OpticnBuctonl.Valus = Trus
Propiedadss - Labe | Elself fila.Offsec(0, 5).Value = OptionButton2.Caption Then
OptionBucton2.Value = True
Label6 Label v Elself fila.Offset(0, 5).Value = OptionButtons.Caption Then
AfEbita  por categorios OptionButtons.Value = Trus ) )
T ] Elself fila.Offset(0, 5).Value = OptionButtond.Caption Then
[ame)  [EECRNN OptionBuctond.Value = True
lnccelerator fnd 1t
lutoSize  False
BackColor (] 64800C If fila.Offset(0, 7).Value = OptionButtons.Caption Then
BackStyle  1- fmBack! OptionBuctonS.Value = True
lBorderColor [l 8+H800C Else
BorderStyle 0 - fmBords OptionBuctoné.Value = True
lcaption  RUT: fnd 1t
(ContralTipTe bandera = True
Enabled  True MsgBox ("Datos Cargados")
fFont Tahoma Fxir For
ForeColor [l 8+800C End If
Height 18 Next fila
HelpContext0
Left 18 1f bandera = False Then
Mouselcon _ (Ninguno) MsgBox ("No se encontraron coincidencias")
MousePointe - fmMous Fnd Tt
Pictre  (Ninguno) £nd 1t
Pictureposite 7 - fmPictul Fnd Sab
lSpecilEffect0 - fmSpeci
[febindex. 15 Private Sub Labelé Click() v
rabstop  Fase P = S 5
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Programacion de la pestafia “Vendedores”

# Microsoft Visual Basic para Aplicacione: stema de control de inventariosxlsm - [UserFormé (Cadigo)] - o B
Bl Archive Edicién  Mer |nsertar Eormato 6n  Ejecutar < Ventana  Ayuda - & x
[ & - -l an | = B | B Y @ | Lin 152 Col B
Proyecta - VBAProject x| [Travess ] [ewex =
@ & (5] ] =
| UserForm3 ~ Sub 1impiar () |~
UnerForma Framel.visible = False
| Userorms TextBoxl.Text =
| Userrorms TexcBox2.Text
| il TextBoxs.Texs = mv . ;
o CommandButtanl.Caption = "Grabar
| e TextBoxl.Enabled = True
b (B Frdcion = TextBoxz.Enabplea = True
SRBUTTONL.Enabled = Trus
< e «Enabled = True
Prapiedades - Label5 x
Labels Label
Afabdtica | por categerian Private Sub CommandButtonl Click()
s Labels ~ Dim rangs Am Range
[accelerator Dim uleimalinea As Long
[AutoSize True Dim bandera As Boolean
[omckColor [ avsoooo0or s pandera = Falas
[Backstyle fmBackstyleOpague imalines = Range ("AlO48576 LEnd (X1T LROW
porderconr [ arisoooasoss CommARABUTTORL - CanEion = ~Grabar® Then
lBorderstyle 0 - fmBorderstyleNone
[Caption Rutt If TextBoxl.TextLength = O Or TextBox2.TextLength = O Then
|conTainpTaxt MsgBox ("Deke llenar los campos correspondientes")
[Erabled Troe Elae
[Font Tahoma Ser rango = Range ("A2:A" & ultimalinea)
[ForeCalor M az00000128 Tov Fach riia 1n ranse
IHeight 2.75
[HelpContextiD 0 If £ila.Value = TextBoxS.Text Then
[Left MsgBox ("El rut ingresado ya existe”)
mousetcon (ranguno) bandera = Trae
IMousePointer © - fMousePainterDefa manae
fPrcture Pingunc) Fnd Te
[ictrepositon | 7 - fmPicturePositionAbe
[Speciale frect 0 - fnSpecialE frectlat Mext rila
[Tabindex 15 -
[rabston False ~| |=1= < Pl

9 Microsoft Visual Basic para Aplicaciones - sistema de control de inventarios.xlsm - [UserFarmé (Codigo)] - [=] =
BN Archive Edicién Mer lnsertar Eormato D Ejecutar Ventana  Ayuda - & x
- | 9 Pou @ b B @ | Lin152, Col 1 B
Proyecta - VBAProject x| [[cabeis ] [ctiex -
m &= ] Hewe fila =
UserForm3 ™| I~
i It pandera = True Tnen
UserForms
UserForms
Userrorm?
UserForms El==
ER UserForms
b (B Mdchion = Range ("A" & ultimalinea + 1).Select
ActivecCell.Value = TextBoxS.Value
< > ActiveCell.Offset (0, 1).Value = TextBoxl.Text
Propledades - Labels - Aetivecell.Offser (0, 2).Value = TextBox2,Text
Labels Label ~] If OpticnButeonl.Value — True Then
ifabatica | por categerion ActiveCell.Gffsst(0, 3).Valus = OpricnButtenl.Caprion
E1se
Labels ~ ACTiveCell.Offast (0, 3).Valus = OpTioNBUTEGNRZ.CapTion
End Tr
True
[ ariaoooooora. Activecell.Offses (0, 4).Value = Date
1 - fmBackStyleOpague ActiveCell.Offsec (0, 5).Value = OptionButcon3d
8 sriocooo Hagbax (MDaces suardadesn)
0 - fmBorderStyletone Limpiar
n Rut: Ena If
[ContromipText
[Erabled True
[Fent Tehoma
[ForeColor M &HB00000 128 End 1z
IHeight 5,75
belpcontexan o o
jLaf 12 ultima = Range ("AlO00GOOM) .End (%1Up) . Row
[Mousalcon (Ninguno) Ser range Range ("AZ:A" & ulvima)
IMouseFointer 0 - fravousePointerDefa For Each fila In rango
Picture (Ninguno) If fila.Text = TextBoxS.Text Then
[FicturePosition 7 - fmPicturePositionAbc fila.O0ffser (0, 1).Value = TexcBoxl.Text
[Srecalefect 0 - fmSpecialEffectriat fila.Offser (0, 2).Value = TexcBox2.Text
[Tabindex 15 If OptionBurctonl.vValue = True Then -
[rabston False - 1 >

Microsoft Visual Basic para Aplicaciones - sistema de control de inventarios.xlsm - [UserfFormé (Cédigo)] - (=] >
P P o
ED Archivo Edicion Wer Insertar Eormato Depuracion Ejecutasr Heramientas Complementos Ventana  Ayuda _& x
= & - a9 b u @ B AW @] Lin1s2 Colt B
iz mm - MR X| | [Lavers ] [cex -
) 1f OptionButtonl.Value — True Then =
P pe— S £ila.0ffset (0, 3).Value = OpticnButtonl.Caption I
UserForm4 Else
retiiekint £i18.0TTset (0, 3).Valus = OPTLONBUTTONZ .CAPTion
UserForme Ead
il £ila.0ffset (0, 4).Value = TextBoxd.Text
UserFormé
prieatiicki 1f OptionBucton3.Value = True Then
o £ila.0Tf3et(0, 5).value = OPTiGNBUTTGN3.CAPTion
td El=se
= > fila.Offser (0, 8).Value = OptionButtond.Caption
Propiedaces - Labels End If
x| Vadmon ("Datas medirficados®)
Labels Label = Mopiaz
Alfabética | Por categorian mad 1t
Next fila
(uame) __ [ECRT] ~
facceierator [
lautosize True [
lpackColor (] sHa000000F &
[padkstyle 1 fmBackStyleOpaque Private Sub CommandButtonZ Click ()
lpordercolor W &+800000064. limpiar -
lbarderstyle 0 - fmBorderStyletions o oo
[caption Rut:
[conuompText Private Sub CommandButtonS_Clisi()
[Enabled True Me.Hide -
[Fant Tahoma UserForml.Show
IFareColar M cs00000128 o
IHeioht 575
pelbcontexan o Private Sub CommandButtond_Clisi()
Juaft 12 Dim rando As Range
[Mousslicon (Ninguno) Dim ultimalinea As Long
[MouzePointer 0 - fmMousePointerDefs NiTimeiines = Range (*AL04057Z%) .End(x1UD) .Row
[Pricture (Ninguno)
[Pictureposition 7 - fnPicturePositionAbc 1f TextBoxS.TextLength = 0 Then
lSpecialefrect 0 - mSpecalEffectFiat
[Fabindex 18 MsgBox ("Debe ingresar un ruc” -
[rabston Falze v i >
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# Microsoft Visual Basic para Aplicaciones - sistema de control de inventarios.xdsm - [UserFormé (Cédigo)] - m] x

Archive Edicion Ver Insertar Formato Depuracion Ejecutar Herramientas Complementos Ventana Ayuda -
H&E-d FE pon @ SEY @ Lnis ol .

Proyecto - VBAProject |mbe‘5 V‘ |ka o
_ —
= ~

B Userrorm3 " Set rango = Range ("A2:A" & ultimalinea) ln
UserForm4
UserForms For Each fila In rango

- UserForms

[ UserForm? If fila.Value = TextBoxS.Text Then
UserForms TextBoxl.Text = fila.Offset (0, 1).Value

-8 UserFormg TextBox2.Text = fila.Offset(0, 2).Valus

-[51 Médulos v
If fila.Offsec(0, 3).Value = "M" Then
< &2 CptionButtonl.Value = True
Propiedades - Label5 x| Else
OptionButton2.Value = True
Labels Label v End If
Alfsbética  por categorias
TextBox4.Text = fila.Offset (0, ¢).Value

”E E_LabelS

|Accelerator If fila.Offset(0, 5).Value = "ACTIVO" Then

[AutoSize True OptionButton3.Value = True

lBackColor [ &HB000000F&.

Backstyle 1 - fmBackStyleOpaque Flse

[BorderColor W aHz00000068 OptionButtond.Value = True

fBarderstyle 0 - fmBorderstylehione £na It

lcaption Rut:

(ControfTipText CommandButtonl.Caption = "Modificar"

Enabled True TextBoxl.Enabled = False

Font Tahoma TextBox2.Enabled = False

[ForeColor W &H300000128 Framel.Visible = True

[Height 9.75 CptionButtonl.Enabled = False

HelpContextD 0 CptionButton2.Enabled = False

Left i) MsgBox ("Datos Cargados™)

Mouselcon (Ninguno) P

[MousePointer 0 - fimMousePointerDefz

Picture (Ninguno) Next fila

PictrePositon | 7 - fPicturePositionAbe

ISpecialEfrect 0 - fmSpedalEffectFiat End 1f

Tablndex 15 v

(Tabstop False v > il

#4 Microsoft Visual Basic para Aplicaciones - sistema de control de inventzrios.dsm - [UserFormé (Codigo)] X
Archivo  Edicien Ver Insetter Formato Depuracién Ejecutar Herramientss Complementos Ventana  Ayuda a8 x
E&E-d #l9 pouoERIHEY 5@ Linisa ol .
Proyecto - VBAProject [Labeis | [ciek v
EE - =
UserForm3 A Else I~
[ UserForm CptionButtond.Value = True
UserForms End If
UserForms
[ UserForm? CommandButtonl.Caption = "Modificar"
UserForm3 TextBoxl.Enabled = False
H UserForm3 TextBox2.Enabled = False
i1~ Méculos v Framel.Visible = True
COptionButtonl.Enabled = False
< 4 OptionButton2.Enabled = False
Propiedades - Label5 & MsgBox ("Datos Cargados")
End If
Label5 Label -]
Alfabética por categorias Next fila
”E E_Lahelﬁ End If
|Accelerator
|AutoSize True
lBackColor [ aHa000000F& Fnd Sub
Badstyle 1 - fmBackStyleOpaque
[BarderCalor [ a+g00000068 Private Sub Labels CLick()
lBarderStyle 1 - fmBorderStyleNone -
ICaption Rut: End Sub
|ControlTipText
[riabled True Private Sub UserForm Initialize()
Font. Tahoma -
IFareColor W aH800000128 Sheets ("Vendedorss") . Select
[teight 875 TextBox4.Text = Date
HelpContextD 0 OptionButtonl.Value = True
lLeft 12
[MouseIcon (Ninguno) End Sub
MousePointer 0 - fmMousePointerDefz
icture (Ningune) Private Sub UserForm OueryClose(Cancel As Integer, CloseMode Rs Integer)
[PicturePosition 7 - fmPicturePositionAbc Cancel = True -
IspecialEffect 0 - fmSpedalEffectFlat £nd Sub
[TabIndex 15 v
[TabStop False v > 3
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Programacion de la pestaiia “Costos del vehiculo”

£ Micrasoft Visual Basic para Aplicaciones

1 Microsoft Visual Basic para Aplicaciones - sistema de control de inventarios.slsm - [UserFarm7 (Cadige)] - 8] =
B Archive Edicién  Ver Insertar  Formato D Ejecutar < Ventana  Ayuda -8 x
[ & - -l i | - pon @ b B @ | Lin93, Coln c
Proyecta - VBAProject X| | [Lavent | [cier ~
. Frivate Sub ComboBoxl Change () =
W Userforma - Sheets ("vehicule vendido").Select
Rl UserForms Dim ultima As Long
PR UserForms Dim range As Range
EH Userrorme, ultima = Range ("AL0500%) .End (xlUp) .Rew
B Userrorm Set range = Range("A2:A" & ultima)
FH Unerrorme For Each fila In rango
EH UserForms Ir rila.Text = ComboBoXl.Text Then
41+ (2 Médulos TextBoxl0.Text = fila.Offset(d, 7).Value
- - td End If
= > Exit For
Propiedades - Labell b4 Next fila
Labeli Label = Shawcs (“vehiculos comprados™) . Select
Alfabetica | por categerins ultima = Range ("ALOS00") .End (x1UR) .Row
Sert range = Range("R2:A" & ultima)
Labell - For Each fila In rango
jaccelerator If fila.Text = ComboBoxl.Text Then
[putasSize False TextBoxll.Text = fila.Offaet (0, 8).Value
lBackColor [ aHso00000FS. o 1e
[packstyle 1 - fmBackstyleopaque Exit For
[BorderColor W &Ha00000068 Mext fiia
[Berderstyle 0 - fmBorderStyleNone a
patente TextBoxl3.Text = "40000"
[controMmpText
[Enabled True
[Font Tahoma End sub
[Fer=Calor M arsoooo01ze
ight 13 Frivate Sub CommandButtonl Click()
Helocontexup |0 1f TextBoxs.Testlength - O Then
Juaft 5 MsgBox "Debe ingresar descripcidn”™
[Mouselcon (ringuno) Eioe
MousePointer 0 - fmMouzePointerDefs Shewts (*costos x vaniculo®) .Select
lPieture (inguno) Dim ultima As Long
[PicturePosition 7 - fnPicturePositionAbc Dim range As Range
[BoecialEract 0 - fmSpedsiEffectriat ultima = Range ("AlO5007) ,End (x1Up) .Row
[rabindex .
[rabston Faise v i =

cistema de contral de inventariosdsm - (UserFarm? (Cadige)] - o =
ED Archive Edicién Mer [nsertar  Eormato D Eecutar  Hi = Ventana  Ayucs _® x
[E N —=R™] aa - pou om0 @ | Ling3, Coll .
Proyacto - VBAProject | [ [ranen <] [enen -
m & = Set zange & uicima)
UserForm3 ~ Lect I~
crivecell.Value = ComboBoxl.Texc
RociveCell.Gffaec(d, 1).Value = TexcBoxio.Text
RotiveCell.Gffsec(0, 3).Value = TexcBoxil.Text
ActiveCell.OFfs=t(9, 3).Valus = TextBomld.Text
ACTiveCell.Offsat (0, 4).Valus = TextBoxz.Text
Rotivecell.Grraec(o, 5).Value = TextBows.Text
e Rotivecell.Grrsec(o, &).Value = TextBoxd.Text
e ActiveCell.Offsetc (0, 7).Value = TextBoxS.Text
a E ActiveCell.COffsec (0, 5).Value = TextBoxé.Text
Propiedades - Labelt = RociveCell.Gffaec(0, §).Value = TexcBox7.Text
RotiveCell.Gffset(0, 10).Valus — TextBoxl2.Text
Labels Label <] RotiveCell Offaet (0, 11).Valus - TextBoxs.Temt
atfabética | por cargerien MagBoX ("Datcs Guardadess)
1impiar
Giam Labell ~ End 12
laceelerator Eoa san
Faise
[ arsooonoora. Privare Sub CommandButTenz_Click()
1 - fmBacks tyl=Opadue Timpine =
I sra0000006%, End Sub
0 - fmBorderstylenione
on patente Frivace Sub limpiax ()
[ContraimpTest ComboBoxl.ListIndex = -1
[Erabled True N eror
[Fent Tahoma Tewemoaey Th
[FareCaler M aHz00000125 Texthouwar) Tren
Heioht 18
HelpContextp 0
ert s
eusetcan (ringuns)
meuserointer © - fmMouzePoInterDefs
lPrcture (inguno) il
[PicturePosi 7 - fmPicturePositionAbe CommandBuTTond . Enabled = Trus
o = &nl.Enabled = Falss
frebindex o R fui .
[rabston Faise | =y < el

£ Microsoft Visual Basic para Aplicaciones - sistema de contrel de inventarios.dsm - [UserForm7 (Cédige)]

Private Sub CommandButtond_Click()
If IsNumeric(TextBox10.Valle) And IsNumeric(TextBoxll.Value)
TextBox12.Value — —CLng(TextBoxl3.Value) —

&nd IsNumeric(TextBox13.Value)

CLng (TextBox1l.Value) + CLng(TextBoxl0.Value) - CLng(TexctBox2.Value)

CommandButtond.Enabled = False
CommandButtonl.Enabled = True

Else

MsgBox ("Debe ingresar solo nimeros®)
End If

End Sub

And IsNumeric (TextBox2.Value)

CLng (TextBox3.Value)

And IsNumeric (TextBox3.V.

- o x
frr Emm e e e pr— < Ventana  Ayuda _ & x
- = a9 b @ @ | Lin93, Col 1 _

Provecte - VEA % | [ Tiaben ] [cuex =
— |
~

Clng (Text!

>
Propiedades - L 3

Label1 Label

Private Sub Labell Click()

Alfabética § End Sub
Labelt Private Sub UserForm_Initialize ()
|accelerz F
|AutosiatFalse
[BackCok[] &H:

[packsty 1- fmt
jpordercll &
[BorderS 0 - fmé
[Capton patent

CommandButtonl.Enabled = False
Sheets ("vehiculo vendide").Select
Dim ultima As Long

[Controri Dim rango As Range

[Enabled True ultima = Range ("Rl05007) .End(x1Up) .Row
[Font _[Tahom Set rango = Range ("A2:A" & ultima)
[Forecol Ml st For Each fila In rango

[Heioht |18 ComboBoxl.RAdaltem fila.Valus

IHeinCor 0 Next £il

Left |6 ComboBoxl.ListIndex = 0

IMouseld (Ningu End Sub

[MouseP(0 - fnr
[Picture |(Ningu

Private Sub UserForm QueryClose (Cancel As Integer, CloseMode As Integer)

[Picturer 7 - fmf Cancel — True
[specialE 0 - fms End Sub
[Tablnd<0

[TebstorFalse o = <
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